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Справочная записка секретариата ЮНКТАД∗ 
 

Резюме 
 Выявление динамичных и новых экспортных товаров из развивающихся стран, 
особенно в контексте торговли между странами Юга, может дать представление о 
процессах наращивания производственно-сбытового потенциала и диверсификации 
товарной и экспортной структуры, которые происходят сегодня в развивающихся 
странах.  К динамичным с точки зрения экспорта относятся те товары, производство 
которых быстро и сильно растет.  Новыми являются те экспортные сектора, в которых 
развивающиеся страны пытаются закрепиться.  
 Взаимодополняемость торговли между странами Юга постоянно возрастает. 
Товарная торговля определяется уже не только так называемыми фундаментальными 
предпосылками (например, наделенностью таким фактором производства, как 
природные ресурсы), которые во многих развивающихся странах нередко схожи.  
Поскольку страны Юга находятся на разных этапах диверсификации и специализации, 
их производственные возможности и спрос на импорт становятся все более 
разноплановыми, что стимулирует торговлю между ними.  Рынок стран Юга 
приобретает особое значение для экспорта из стран с менее высоким уровнем дохода, 
в первую очередь из стран Африки. 
 Страны с формирующейся экономикой, такие как "формирующаяся семерка" 
(Ф-7), начинают играть все более важную роль в развитии торговых связей между 
странами Юга.  Их спрос на импорт из стран Юга, по всей видимости, будет постоянно 
расширяться как по объему, так и по ассортименту, тем самым открывая 
привлекательные экспортные возможности для всех развивающихся стран, в том числе 
для стран с более низким уровнем дохода. 

                                                 
∗ Настоящий документ представляется в указанную выше дату из-за задержек при 
обработке. 
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I. ВВЕДЕНИЕ 
 

1. В 2005 и 2006 годах во исполнение решений ЮНКТАД XI (2004 год), 
зафиксированных в Сан-Паульском консенсусе, ЮНКТАД созвала три совещания 
экспертов по динамичным и новым секторам мировой торговли, на которых 
рассматривались семь динамичных секторов (услуги, основанные на информационно-
коммуникационных технологиях (ИКТ), экологически предпочтительные товары, изделия 
из текстиля и одежда, электроника, рыбный промысел, металлургия и энергетика).  Их 
цель заключалась в том, чтобы привлечь внимание развивающихся стран, в том числе 
наименее развитых (НРС) и африканских стран, а также их партнеров по процессу 
развития к потенциальным возможностям, открывающимся в этих секторах для 
углубления диверсификации и увеличения отечественной добавленной стоимости 
экспортной продукции. 
 
2. На совещаниях отмечалось, что в глобальных рамках торговли расширение участия 
многих развивающихся стран в динамичных секторах торговли является одновременно 
движущей силой и результатом изменения географии международной торговли, 
проявляющейся в резком росте доли развивающихся стран в мировых торговых потоках.  
С другой стороны, многие развивающиеся страны, особенно НРС и африканские страны, 
продолжают специализироваться в основном на производстве в секторах, входящих в 
число наименее динамичных на мировых торговых рынках.  Неспособность этих стран 
преодолеть проблемы, связанные с процессами, происходящими в мировой торговле, и 
получать выгоду от нее стала предметом особой обеспокоенности1. 
 
3. В то же время за общемировой картиной могут скрываться возможности, связанные 
со стремительно меняющимися глобальными торговыми и экономическими процессами, 
такими, как динамичный рост торговли между развивающимися странами.  В последние 
два десятилетия экспортные поставки из развивающихся стран в другие развивающиеся 
страны, т.е. торговля между странами Юга, росли гораздо быстрее мирового экспорта. 
Такой рост поставок между странами Юга был характерен для всех развивающихся 
регионов и в первую очередь для Африки (Molina and Shirotori, 2007).  В этом контексте 
выявление товаров, отличающихся особой динамикой в торговле между странами Юга, 
и изучение их факторного наполнения и географии товаропотоков на данном рынке 
помогут лучше понять характер торговли между странами Юга, например развивается ли 
она по совершенно новому пути. 
 

                                                 
1 Доклады об итогах этих совещаний содержатся в документах TD/B/COM.1/EM.26/2, 
TD/B/COM.1/EM.28/5 и TD/B/COM.1/EM.31/3. 
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4. Кроме того, внимание уделяется и "новым" экспортным товарам в торговле между 
странами Юга, с тем чтобы изучить характер диверсификации экспорта  в этом контексте. 
Результаты последних эмпирических исследований говорят о том, что процесс 
диверсификации идет наиболее активно в странах со сравнительно низким уровнем 
дохода.  По мере роста дохода национальное производство приобретает более ярко 
выраженную отраслевую специализацию (Imbs, Wacziarg, 2003).  Какую роль играет 
рынок Юга для процесса диверсификации развивающихся стран?  Служит ли он для 
новой экспортной продукции развивающихся стран своего рода "испытательным 
полигоном", позволяющим им накопить производственные и коммерческие ноу-хау, 
а также капитал и поднять производительность труда, прежде чем выходить на рынки 
развитых стран? 
 
5. Еще один вопрос заключается в том, существует ли какая-либо закономерность или 
общий принцип выбора тех новых товаров, для производства которых страна 
диверсифицирует свой производственный потенциал.  К числу "новых" необязательно 
относятся самые инновационные товары.  "Новизну" следует оценивать с точки зрения 
национальной истории производства, а не мирового рынка.  На структуру и характер 
специализации могут влиять различия в "фундаментальных" параметрах, таких, как 
наделенность факторами производства, местоположение и общее качество 
институциональной основы.  В то же время в процессе диверсификации изменения в 
экспортной корзине и темпы таких изменений в странах со схожими фундаментальными 
характеристиками могут быть совершенно разными, отчасти вследствие проводимой 
странами политики поощрения частного сектора к раскрытию своего потенциала за счет 
производства новых товаров (Hausmann, Hwang, Rodrik, 2006).  Значение имеет то, какую 
роль торговля между странами Юга играет в стимулировании процесса диверсификации 
стран с низким доходом, в первую очередь стран Африки и НРС, и какая политика может 
способствовать такой диверсификации, т.е. вести к повышению уровня экономического 
развития2.  В настоящей записке будет анализироваться также возможная роль ряда стран 
Юга с формирующимися рынками, которые в XXI веке превратились в новый полюс 
роста мировой торговли, определяя динамику торговли между странами Юга и 
стимулируя диверсификацию стран с низким доходом. 

                                                 
2 Ответы на эти вопросы в свою очередь станут вкладом в подготовку к ЮНКТАД XII 
(2008 год), на которой будут рассматриваться "возможности и вызовы, создаваемые 
глобализацией для развития" на фоне повышения роли стран Юга, давшего начало "новой 
географии торговли". 
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6. В целях содействия работе совещания секретариат изложил в настоящей справочной 
записке результаты анализа динамичных и новых экспортных товаров из стран Юга за 
последние десять лет. В ходе этого анализа использовались данные системы информации 
о торговле Юг-Юг (СИТЮЮ).  Эта система, разработка которой еще не завершена, дает 
комплексную информацию о двусторонних торговых потоках на самом 
дезагрегированном уровне (четырехзначный уровень ГС) благодаря систематической 
оценке "недостающих величин" в базе данных КОМТРЕЙД Организации Объединенных 
Наций.  Данная система обеспечивает идентичный размер выборки в разные годы 
рассматриваемого периода, тем самым снижая вероятность ошибок, связанных со 
структурой выборки3.  Для целей настоящей записки анализ проводится на 
четырехзначном уровне ГС и охватывает 1 240 товарных групп, поскольку такой уровень 
дезагрегирования позволяет достаточно точно отразить отраслевую специфику.  В то же 
время, это позволяет исправить возможные ошибки в методике оценки недостающих 
данных4.  Используется номенклатура ГС 1988 года, поскольку она имеет лучший 
страновой охват.  СИТЮЮ охватывает период 1995-2005 годов.  Хотя для целей 
статистического анализа этот период является слишком коротким, его вполне хватает для 
анализа динамичных и новых секторов, поскольку динамика в большей степени зависит 
от недавнего, а не от далекого прошлого. 
 
7. Как уже отмечалось, экспортные сектора, являющиеся в тот или иной период 
динамичными и/или новыми для одной страны, для другой страны могут не являться 
таковыми. Требования к объему документации не позволяют изложить все результаты 
странового анализа в настоящем документе, где речь пойдет об общих тенденциях 
(на региональном и субрегиональном уровне) с особым упором на специфику новых и 
динамичных секторов в странах Юга по сравнению со странами Севера и на различия в 
"новых" торговых секторах между субрегионами с разным уровнем дохода. 

                                                 
3 В базе данных КОМТРЕЙД Организации Объединенных Наций данных по странам с 
низким уровнем дохода, как правило, мало.  Поэтому включение в выборку лишь тех 
стран, по которым имеется информация, автоматически искажает результаты анализа.  
 
4 Более подробную информацию о методике оценки см. Molina, Shirotori (2007).  
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II. ДИНАМИЧНЫЕ И НОВЫЕ СЕКТОРА В ТОРГОВЛЕ 
МЕЖДУ СТРАНАМИ ЮГА 

 
А. Определение 

 
8.  Динамичные сектора мировой торговли изучались с разных точек зрения.  
Например, в своем исследовании Майер, Буткевичус и Кадри (Mayer, Butkevicius, Kadri, 
2002) рассчитали сложный показатель динамичности экспорта и назвали три товарные 
группы (электрические и электронные товары, наукоемкие и высокотехнологичные 
товары и трудоемкие товары, в частности одежда), в случае которых стоимость экспорта и 
доля на рынке росли наиболее динамично с наименьшими колебаниями.  Авторы 
исследования предположили, что динамичный рост некоторых секторов, в первую 
очередь высокотехнологичных, во многом был связан с развитием международной 
производственной кооперации5. 
 
9. На трех предыдущих совещаниях экспертов были названы динамичные и новые 
сектора мировой торговли, относящиеся к трем широким категориям:  а)  те сектора, 
которые растут устойчиво высокими темпами и доля которых в мировой торговле 
возрастает;  b)  сектора и товары, которые уже существуют, но являются новыми в 
экспортном арсенале развивающихся стран;  и  с)  совершенно новые отрасли торговли, 
в которых развивающиеся страны обладают потенциальными сравнительными 
преимуществами.  В соответствии с вышеуказанной классификацией на предыдущих 
совещаниях экспертов для выявления динамичных секторов использовались следующие 
критерии:  а)  максимальный абсолютный рост доли на мировом рынке (т.е. доли в 
мировом экспорте);  и  b)  максимальные среднегодовые темпы роста стоимости экспорта 
в период 1995-2002 годов.  Для классификации секторов использовался четырехзначный 
уровень Международной стандартной торговой классификации (МСТК). 
 
10. Поскольку вышеперечисленная классификация остается полезным инструментом 
для выявления динамичных секторов в торговле между странами Юга, авторы настоящего 
исследования используют ее, хотя и с некоторыми изменениями.  Во-первых, с целью 
отбора товаров, характеризующихся действительно высокими темпами роста, из их числа 
исключались те товары, рост стоимостного объема экспорта которых был вызван 
исключительно резким повышением цен, поскольку динамика такого роста является очень 

                                                 
5 Сложный показатель динамизма экспорта учитывает нестабильность, 
предсказуемость, рост рыночной доли и долгосрочный/краткосрочный рост стоимостного 
объема экспорта. 
 



 TD/B/COM.1/EM.34/2 
 page 7 
 
 
нестабильной и изменчивой.  Не принимались во внимание и нефтепродукты, цены на 
которые крайне нестабильны и часто затмевают другие сектора в силу их гигантской доли 
в стоимостном объеме экспорта многих развивающихся стран. 
 
11. "Новые" экспортные товары также исключались из группы динамичных товаров с 
высокой динамикой роста.  Изменения в стоимости экспорта можно объяснить 
интенсивными и/или экстенсивными торговыми факторами.  Динамика интенсивных 
факторов связана с изменением стоимости экспорта уже поставляемых на рынок товаров.  
Для большинства динамичных товаров характерен наибольший прирост стоимости за счет 
интенсивных факторов.  Изменения экстенсивного порядка характерны для новой 
экспортной продукции (и/или продукции, поставляемой на новые рынки, и/или новых 
товаров, экспортируемых на новые рынки), т.е. для продукции тех экспортных секторов, 
которые появляются в развивающихся странах в процессе диверсификации. 
 
12. Еще одним, по-видимому, самым важным изменением стало использование 
СИТЮЮ ЮНКТАД, что позволило повысить качество данных.  СИТЮЮ позволяет 
создать представительную выборку стран применительно к различным периодам 
благодаря систематической оценке "недостающих данных" в двусторонних торговых 
потоках в 1995-2005 годах.  Она позволяет также подробно классифицировать товары. 
 
13. С учетом этих изменений применяемая методология выглядит следующим образом.  
Во-первых, из совокупности экспортных данных по странам Юга товары отбираются на 
четырехзначном уровне ГС и пропускаются через "фильтр роста", т.е. из них отсеиваются 
те товары, стоимость экспорта которых с 1995 по 2005 год выросла менее чем на 500%.  
Затем отсеиваются те товары, динамичный рост экспорта которых объясняется резким 
повышением цен6. 
 
14. Во-вторых, в товарной группе, характеризующейся высокими темпами роста, 
динамичные товары отделяются от новых по принципу рыночной доли, т.е. доли 
стоимостного объема экспорта товара в общей стоимости экспорта из стран Юга в 
соответствующие годы.  К динамичным относятся те товары, которые уже имели 
определенную долю (свыше 0,001%) в совокупном экспорте стран Юга в 1995 году.  
Новые товары имели несущественную долю (не более 0,001%) в 1995 году и значимую (не 
менее 0,001%) в 2005 году7. 

                                                 
6 Отсеивались те товары, темпы роста цен на которые в расчете на единицу продукции 
превышали темпы роста стоимости экспорта.   
 
7 Хотя товары с ничтожной долей в 2005 году и отсеивались, они могут дать полезную 
информацию при дезагрегировании групп стран. 
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Как определяются динамичные и новые товары: 

а) Данные о стоимости экспорта из стран Юга в 1995 и 2005 годах берутся из 
СИТЮЮ. 

b) Отбираются товары, характеризующиеся высокими темпами роста, т.е. те товары, 
стоимостной объем экспорта которых в 2005 году по сравнению с 1995 годом 
вырос не менее чем на 500%. 

с) Товары, торговля которыми растет нестабильно, отсеиваются. 

d) К разряду динамичных относятся те товары, рыночная доля которых в 1995 году 
превышала 0,001%. 

е) Новыми считаются те товары, доля которых на рынке в 1995 году не превышала 
0,001%, а в 2005 году – составляла не менее 0,001%.  

 
B. Товары, экспорт которых в торговле между странами Юга динамично растет  

 
15. 50 товаров, экспорт которых в торговле между странами Юга в период с 1995 по 
2005 год рос наиболее динамично, перечислены в таблице 1 документа 
TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1.  Их место в этом перечне определяется приростом рыночной 
доли, т.е. доли того или иного товара во взаимном экспорте стран Юга в период с 1995 по 
2005 год8.  В 2005 году на 25 самых динамичных товаров приходилось 5,7% совокупного 
объема экспорта между странами Юга, а на 50 - 23,7%, что свидетельствует о том, что 
быстрый рост торговли между странами Юга в последнем десятилетии был во многом 
связан с экспортом динамичных товаров.  В общем объеме поставок с Юга на Север доля 
25 (50) наиболее динамичных товаров составляла в 2005 году 3,9% (5,5%). 
 
16. Если говорить о торговле между странами Юга, динамичные экспортные товары 
сосредоточены всего лишь в нескольких товарных категориях.  К их числу относятся:  
а)  руды и минералы (ГС 25-27, в том числе железная, медная, никелевая, кобальтовая и 
свинцовая руда);  b)  органические химикаты (ГС 29);  с)  железо/сталь и другие 
металлоизделия (ГС 71 и 72, лом черных металлов, листовой прокат из нержавеющей 
стали, трубы, необработанный никель);  d)  пластмассы и изделия из них (ГС 39, 
акриловые полимеры, полиамиды, силикон в необработанном виде и т.д.);  е) части и 
компоненты механического и электронного оборудования (ГС 84 и 85, двигатели и 

                                                 
8 Следует отметить, что порядок очередности динамичных товаров по темпам роста 
стоимости их экспорта практически аналогичен порядку очередности по степени 
изменения рыночной доли. 
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моторы, ручной инструмент, электрические аккумуляторы, передаточные узлы и т.д.);  и 
f)  оптические и прецизионные приборы (ГС 90, оптические волокна, линзы, 
приспособления на жидких кристаллах и т.д.).  Эти категории товаров с точки зрения 
используемых факторов производства относятся к трем разным группам:  первичному 
сырью (руды и минералы);  промышленным товарам, производство которых не требует 
квалифицированных кадров и передовых технологий (черная металлургия/производство 
металлоизделий);  и промышленным товарам, для производства которых требуются 
высококвалифицированные кадры/передовые технологии (продукты органической химии, 
изделия из пластмасс, механические/электронные приборы и прецизионные 
инструменты).  Региональная структура специализации будет подробно рассматриваться 
ниже в настоящем разделе9. 
 
17. На диаграмме 1 документа TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1 сопоставляются масштабы 
экспорта динамичных товаров в страны как Юга, так и Севера по различным товарным 
категориям ГС (горизонтальная ось) и соответствующие изменения в их рыночной доле 
(вертикальная ось).  Эта диаграмма позволяет выявить несколько закономерностей. 
 
18. Во-первых, экспорт динамичных товаров в обоих направлениях (на Юг и на Север) 
в основном приходится на продукцию вышеупомянутых секторов, что лишний раз 
подтверждает, что именно в этих секторах развивающиеся страны стремятся наращивать 
свой производственный потенциал и углублять специализацию на мировом рынке.  
Во-вторых, рост рыночной доли продукции этих секторов наиболее заметен, когда речь 
идет о поставках динамичных товаров в страны Севера, особенно в группе 
промышленных товаров, для производства которых требуются 
высококвалифицированные кадры/передовые технологии.  Это наводит на мысль о том, 
что процесс специализации стран Юга на производстве товаров этой категории идет 
быстрее, когда рынками для них служат страны Севера, а не Юга10. 
 
19. В-третьих, для поставляемых в страны Севера динамичных товаров характерна 
также концентрация в сравнительно трудоемких промышленных секторах, таких как 
производств бумажных изделий (ГС 48) и текстиля и одежды (ГС 56 и 61).  С другой 
стороны, лишь несколько таких товаров можно встретить в секторе руд и минералов 

                                                 
9 Более подробный анализ, основанный на интенсивности использования факторов 
производства, см. Basu (2007) и документ ЮНКТАД, посвященный торговле между 
странами Юга.  
 
10 Речь не идет об экспорте никелевой руды в страны Юга, объем которого вырос 
на 2 464%. 
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(ГС 25-27), в котором можно встретить многие из динамичных товаров, поставляемых в 
страны Юга. 
 
20. В-четвертых, в рамках одних и тех же товарных секторов (двузначный уровень ГС) 
поставляемые на Север динамичные товары (четырехзначный уровень ГС), как правило, 
имеют более высокий уровень переработки по сравнению с продукцией, экспортируемой 
на Юг.  Особенно показательным в этом смысле является пример продукции черной 
металлургии:  среди динамичных товаров на Юг поставляются полуфабрикаты 
(металлические прутки и катанка), а на Север – готовая продукция (например, трубы).  
Возможно, это свидетельствует о происходящей в последнее время эволюции в структуре 
разделения труда между странами Юга, в результате которой производством 
полуфабрикатов занимается одна группа развивающихся стран, экспортирующая их в 
рамках существующих глобальных/региональных производственных цепочек или по 
иным каналам в другие страны Юга, которые перерабатывают полуфабрикаты в готовую 
продукцию  и экспортируют ее в основном на рынки стран Севера. 
 

С. Региональные различия в структуре динамичного экспорта в страны Юга 
 

21. Имеют ли разные регионы различную структуру динамичного экспорта в страны 
Юга?  Динамичным является экспорт тех секторов, в которых развивающийся регион 
наращивает свой производственный потенциал.  По мнению Имбса и Вачиарга (Imbs, 
Wacziarg, 2003), диверсификация и специализация производства происходят на разных 
этапах экономического развития:  страны диверсифицируются на ранних этапах развития 
(когда уровень дохода является низким), и приступают к специализации по достижении 
определенного уровня дохода.  По оценкам этих авторов, поворотной точкой от 
диверсификации к специализации является достижение валового внутреннего продукта 
(ВВП) на душу населения на уровне 9 000 долл. США.  Если это так, то страны с 
формирующимися рынками будут все больше специализироваться на производстве 
динамичных товаров в нескольких отраслях, в то время как в более бедных странах, 
например в Африке, ассортимент производимых товаров будет более широким. 
 
22. На диаграмме 2 в документе TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1 показан динамичный 
экспорт в южном направлении из трех развивающихся регионов – Африки, Америки и 
Азии (см. также таблицу 2 в документе TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1 ).  Африка 
экспортирует в страны Юга 105 динамичных товаров, Америка – 67, а Азия – 83.  
Несмотря на то, что эта оценка является довольно грубой, стандартное отклонение на 
четырехзначном уровне ГС говорит о том, что в Африке номенклатура динамичных 
товаров шире, чем в Америке и Азии. 
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Таблица1.  Диапазон динамичных товаров разных товарных категорий 

 (четырехзначный уровень ГС) 
 

Из Африки на Юг  Из Африки на Север 

Среднее значение 4602,3  Среднее значение  5286,6 
Медианное значение 3814  Медианное значение  5514 

Стандартное отклонение 2669,8  Стандартное отклонение  2695,1 
Количество товаров 105  Количество товаров 51 

     

Из Америки на Юг  Из Америки на Север 

Среднее значение  4591,0  Среднее значение  6123,8 
Медианное значение  3307  Медианное значение  6862 

Стандартное отклонение  2603,6  Стандартное отклонение  2564,5 
Количество товаров 67  Количество товаров 84 

     

Из Азии на Юг  Из Азии на Север 

Среднее значение  6027,7  Среднее значение  6254,1 
Медианное значение  7020  Медианное значение  7210 

Стандартное отклонение  2594,2  Стандартное отклонение  2458,7 
Количество товаров 83  Количество товаров 103 

 
23. Сопоставление медианных значений распределения динамичного экспорта из 
каждого региона позволяет сделать некоторые общие выводы.  Динамичный экспорт из 
Африки и Америки, медианные значения которого составляют соответственно 3 814 и 
3 307, в основном приходится на сырьевые товары – от сельскохозяйственного сырья до 
минералов и руд (ГС 1-27).  В то же время диапазон/концентрация динамичного экспорта 
в рамках сырьевого сектора различается.  Динамичный экспорт из Америки в основном 
приходится на руды и минералы (ГС 26-27), в то время как в экспорте из Африки больше 
представлены сельскохозяйственные виды сырья.  В динамичной продукции из Азии в 
основном представлена промышленная продукция, для производства которой требуется 
высококвалифицированная рабочая сила/технологии.  Таким образом, каждый регион 
имеет свою собственную структуру динамичного экспорта в страны Юга, которая 
отражает, как и в каких секторах растет потенциал производства и экспорта (на Юг) того 
или иного региона и степень растущей взаимодополняемости торговли различных 
регионов Юга.  
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24.  Сделанные выводы в определенной степени согласуются с "этапами 
диверсификации".  Хотя высокая степень агрегированности стран (региональный уровень) 
не позволяет реально сопоставить уровень дохода и диверсификации, можно сделать 
следующие выводы:  а)  страны с низким доходом (например, страны Африки) более 
активно проводят диверсификацию, о чем свидетельствуют больший диапазон товарных 
категорий и сравнительно менее высокие темпы роста рыночной доли;  b)  динамичные 
товары из Азии, где расположены такие крупные новые экспортеры, как Республика 
Корея, Китай и четыре страны Ассоциации государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН-4), 
в основном приходятся на сектора, где используется высококвалифицированная рабочая 
сила/технологии, что свидетельствует об их более глубокой специализации;  и с)   
структура торговли стран Америки занимает промежуточное положение.  Имеющиеся 
данные указывают также на те области, где формируется взаимодополняемость между 
регионами (см.  вставку 1).  
 

25.  Структура динамичного экспорта всех регионов в страны Севера говорит о том, что 
в эти страны поставляется все больше продукции, для производства которой требуется 
высококвалифицированная рабочая сила и передовые технологии.  В первую очередь это 
характерно для стран Американского континента, динамичная продукция которых в 
основном приходится на ГС 70 и более высокие категории – главным образом на готовую 
сталелитейную и другую металлургическую продукцию и механические приспособления.  
Это указывает на высокую степень дифференциации их экспорта в зависимости от 
географии поставок.  Доля Африки в поставках более передовой продукции на Север в 
целом растет быстрее, чем в экспорте на Юг.  Напротив, в динамичном экспорте 
передовой продукции из стран Азии чрезвычайно быстро растут поставки отдельных 
товаров на Юг. 
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Вставка 1.  Совокупные торговые потоки между развивающимися регионами 

 В одном из исследований ЮНКТАД∗ приводится отраслевая разбивка экспортных 
потоков между развивающимися регионами.  Сопоставление экспортных секторов в двух 
регионах свидетельствует о том, что торговля между странами Юга на региональном уровне 
в целом развивается по классической теории сравнительных преимуществ.  С одной 
стороны, африканский экспорт в Азию в основном приходится на сырьевые товары (руды и 
минералы).  С другой стороны, в азиатском экспорте в Африку представлена широкая 
номенклатура промышленной продукции.  Схожей является и структура торговли между 
Азией и Америкой.  Экспорт стран Американского континента в Азию на 80% состоит из 
сырьевых товаров, в то время как в азиатском экспорте в страны Америки свыше 70 
процентов – это продукция обрабатывающей промышленности.  Однако нельзя сказать, что 
их взаимные поставки приходятся на продукцию одного конкретного сектора.  В то же 
время, в совокупных торговых потоках между странами Юга в промышленных поставках из 
этих субрегионов львиную долю занимают товары из Азии, в первую очередь из Восточной 
и Юго-Восточной Азии.   

 Торговля между странами Америки и Африки также строится с учетом характера их 
взаимных сравнительных преимуществ, однако главным образом в случае товаров, не 
относящихся к продукции обрабатывающей промышленности.  Экспорту из Африки в 
страны Америки свойственна наибольшая степень концентрации среди всех торговых 
потоков.  Экспортные поставки из стран Америки являются гораздо более 
диверсифицированными, хотя свыше 50% экспорта в Африку приходится на 
агропродовольственные товары (приготовленные продукты питания, продукты животного и 
растительного происхождения, жиры и масла).  

 Внутрирегиональная торговля между странами Юга является более 
диверсифицированной, чем межрегиональная торговля, за исключением торговли между 
странами Азии.  Экспорт внутри Африки является гораздо более диверсифицированным, 
чем поставки за пределы региона.  Во внутрирегиональной торговле по-прежнему высок 
удельный весь природных ресурсов, а также тех товаров, которые почти не экспортируются 
за пределы региона, таких как приготовленные продукты питания, продукты растительного 
происхождения, пластмассы и каучук.   Во внутриамериканской торговле господствующее 
положение занимают транспортные средства и ресурсоемкие товары.  Страны региона 
продают друг другу и продукцию обрабатывающей промышленности, например 
электротехнику, которая не представлена в их экспорте в Азию или Африку.  Что касается 
Азии, с учетом большого веса топлива во внутрирегиональной торговле для нее характерна 
гораздо более высокая степень концентрации, чем для экспорта в другие регионы.  
Напротив, текстильные изделия и одежда, являющиеся главной статьей экспорта в Африку 
и второй в Америку, во внутрирегиональной торговле играют гораздо менее заметную роль.   

                                                 
∗  Molina and Shirotori (2007). 
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Структура экспорта:  10 основных экспортных секторов (2005 год) 
 

Из Азии в Африку Из Африки в Азию 

1 11 Текстиль и текстильные изделия  15,44% 1 6 Топливо 65,78% 

2 16 Электрические машины и 
оборудование 

10,26% 2 14 Неблагородные металлы и изделия из 
них 

7,91% 

3 15 Машины и механические 
приспособления 

9,48% 3 7 Продукты химической 
промышленности и смежных отраслей 

4,32% 

4 18 Транспортные средства  8,85% 4 11 Текстиль и текстильные изделия  4,06% 

5 14 Неблагородные металлы и изделия 
из них 

8,12% 5 5 Руды и минералы, исключая топливо 3,58% 

6 19 Самолеты, суда и т.д. 7,36% 6 2 Продукты растительного 
происхождения 

2,93% 

7 8 Пластмассы и каучук 6,36% 7 10 Древесина и изделия из нее 2,09% 

8 7 Продукты химической 
промышленности и смежных 
отраслей 

5,86% 8 13 Изделия из камня, стекла, драгоценных 
камней и металлов 

2,04% 

9 6 Топливо 5,47% 9 4 Готовые пищевые продукты, напитки и 
т.д. 

2,00% 

10 2 Продукты растительного 
происхождения 

5,35% 10 1 Животные и продукты животного 
происхождения 

1,19% 

 Итого   82,55%  Итого   95,90% 

Из Азии в Америку  Из Америки в Азию  

1 16 Электрические машины и 
оборудование 

22,64% 1 14 Неблагородные металлы и изделия из 
них 

18,37% 

2 11 Текстиль и текстильные изделия  12,89% 2 5 Руды и минералы, исключая топливо 17,36% 

3 15 Машины и механические 
приспособления 

11,75% 3 2 Продукты растительного 
происхождения 

12,06% 

4 19 Самолеты, суда и т.д. 7,12% 4 4 Готовые пищевые продукты, напитки и 
т.д. 

11,26% 

5 18 Транспортные средства 6,93% 5 6 Топливо 9,85% 

6 8 Пластмассы и каучук 6,35% 6 3 Жиры и масла 5,37% 

7 6 Топливо 5,56% 7 1 Животные и продукты животного 
происхождения 

5,00% 

8 7 Продукты химической 
промышленности и смежных 
отраслей 

5,53% 8 10 Древесина и изделия из нее 3,43% 

9 14 Неблагородные металлы и изделия 
из них 

4,32% 9 15 Машины и механические 
приспособления 

3,32% 

10 99 Специальные категории 
(ГС 2, 98 и 99) 

3,97% 10 7 Продукты химической 
промышленности и смежных отраслей 

3,05% 

 Итого  87,06%  Итого 89,06% 
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Структура экспорта:  10 основных экспортных секторов (2005 год) (продолжение) 
 

Из Америки в Африку  Из Африки в Америку  

1 4 Готовые пищевые продукты, 
напитки и т.д. 

21,71% 1 6 Топливо 81,97% 

2 1 Животные и продукты животного 
происхождения 

12,26% 2 7 Продукты химической промышленности 
и смежных отраслей 

5,06% 

3 2 Продукты растительного 
происхождения 

11,47% 3 19 Самолеты, суда и т.д. 3,63% 

4 18 Транспортные средства 9,90% 4 14 Неблагородные металлы и изделия из 
них 

3,16% 

5 14 Неблагородные металлы и изделия 
из них 

8,26% 5 5 Руды и минералы, исключая топливо 1,49% 

6 3 Жиры и масла 7,92% 6 15 Машины и механические 
приспособления 

1,28% 

7 6 Топливо 6,00% 7 4 Готовые пищевые продукты, напитки и 
т.д. 

1,08% 

8 5 Руды и минералы, исключая 
топливо 

5,28% 8 11 Текстиль и текстильные изделия  0,39% 

9 15 Машины и механические 
приспособления 

4,54% 9 10 Древесина и изделия из нее 0,34% 

10 7 Продукты химической 
промышленности и смежных 
отраслей 

2,96% 10 18 Транспортные средства 0,32% 

 Итого  90,30%  Итого 98,71% 

Из Азии в Азию  Из Америки в Америку  

1 16 Электрические машины и 
оборудование 

25,18% 1 6 Топливо 19,29% 

2 6 Топливо 20,14% 2 18 Транспортные средства 12,51% 

3 15 Машины и механические 
приспособления 

12,85% 3 14 Неблагородные металлы и изделия из 
них 

10,27% 

4 14 Неблагородные металлы и изделия 
из них 

6,63% 4 7 Продукты химической промышленности 
и смежных отраслей 

10,21% 

5 11 Текстиль и текстильные изделия  6,36% 5 8 Пластмассы и каучук 6,39% 

Из Азии в Америку  Из Америки В Азию 

6 7 Продукты химической 
промышленности и смежных 
отраслей 

5,27% 6 16 Электрические машины и оборудование 6,12% 

7 8 Пластмассы и каучук 4,84% 7 4 Готовые пищевые продукты, напитки и 
т.д. 

6,08% 

8 20 Оптические и прецизионные 
инструменты 
 

3,60% 8 15 Машины и механические приспособления 5,97% 

9 13 Изделия из камня, стекла, 
драгоценных камней и металлов 

2,95% 9 10 Древесина и изделия из нее 4,22% 

10 18 Транспортные средства 2,00% 10 2 Продукты растительного происхождения 3,98% 

 Итого  89,82%  Итого 85,04% 
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Структура экспорта:  10 основных экспортных секторов (2005 год) (продолжение) 
 

Из Африки в Африку    

1 6 Топливо 36,13%     

2 14 Неблагородные металлы и изделия 
из них 

10,03%     

3 7 Продукты химической 
промышленности и смежных 
отраслей 

7,38%     

4 4 Готовые пищевые продукты, 
напитки и т.д. 

6,93%     

5 2 Продукты растительного 
происхождения 

6,05%     

6 10 Древесина и изделия из нее 4,35%     

7 15 Машины и механические 
приспособления 

3,77%     

8 13 Изделия из камня, стекла, 
драгоценных камней и металлов 

3,74%     

9 8 Пластмассы и каучук 3,40%     

10 11 Текстиль и текстильные изделия  3,38%     

 Итого  85,16%     

Источник:  Molina and Shirotori (2007);  Cистема информации ЮНКТАД о торговле Юг-Юг. 

 
D. Новые экспортные товары из развивающихся стран 

 
26. Затем в записке рассматриваются "новые" экспортные товары из стран Юга, т.е. те 
товары, производство которых страны осваивают в процессе диверсификации.  В период 
с 1995 по 2005 год благодаря высоким темпам роста их рыночная доля с ничтожной 
увеличилась до довольно существенной.  В случае стран Юга в целом были выявлены 
30 "новых" товаров в торговле между странами Юга и еще 70 в торговле между Югом и 
Севером.  (Они перечисляются в таблице 3 документа TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1.) 
 
27. Как видно на диаграмме 3 в документе TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1, в структуре 
поставляемых в страны Юга новых товаров почти не видно никакой закономерности.  
Незначительная концентрация характерна лишь для неорганических химикатов (ГС 28) и 
изделий из меди и никеля (ГС 74 и 75).  С другой стороны, новые товары, экспортируемые 
в страны Севера, являются более многочисленными, их рыночная доля в среднем растет 
быстрее, и для них характерна концентрация в большем числе секторов, например в 
секторах органической химии (ГС 29) и бумажной продукции (ГС 48).  Представляется, 
что диверсификация с целью налаживания производства новых товаров происходит с 
большим акцентом на рынок Севера, чем Юга. 
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28. Однако агрегированные данные дают лишь общее представление о положении дел.  
Как отмечалось выше, для той или иной страны экспортный товар является новым лишь в 
конкретный период времени, и он может сильно отличаться от новых экспортных товаров 
других стран.  Экономические теории говорят о том, что экспорт страны вначале 
формируется из товаров, для производства которых у нее в избытке имеются 
необходимые факторы производства (зачастую в сырьевом секторе), затем в процессе 
диверсификации в экспорте увеличивается доля более дорогостоящей продукции, и 
наконец страна начинает специализироваться в тех секторах, где ей удалось получить 
сравнительные конкурентные преимущества на мировом рынке.  Клингер и Ледерман 
(Klinger, Lederman, 2006), анализируя процесс диверсификации, утверждают, что 
частотность "прорывов", т.е.  налаживания производства новых технически не передовых 
экспортных товаров "… быстро повышается и достигает пика, когда ВВП на душу 
населения приближается к 4 000 долл.  США … В процессе дальнейшего развития на 
смену технически не передовому экспорту приходят инновационные товары, 
производство которых растет экспоненциально с увеличением ВВП на душу населения". 
 
29. Это свидетельствует о важности анализа положения в отдельных странах, который 
из-за требований к объему в настоящем документе провести не удастся.  В то же время 
был проведен сравнительный анализ новых экспортных товаров в отдельных субрегионах 
с разным уровнем дохода (учитывались как совокупный ВВП, так и ВВП на душу 
населения).  К числу этих субрегионов относятся Восточная Азия и Центральная Америка 
(верхний сегмент среднего дохода);  Южная Америка и Южная Азия (нижний сегмент 
среднего дохода);  и Восточная и Западная Африка (более низкий доход). 
 
30. Основные 25 новых экспортных товаров из каждого субрегиона приводятся в 
таблице 5 в документе TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1, а распределение новых экспортных 
товаров отражено на диаграмме 4 в этом документе.  На южном рынке представлено 
больше новых товаров из субрегионов с уровнем дохода в нижнем сегменте среднего 
дохода и более низким доходом, чем из субрегионов с доходом в верхнем сегменте 
среднего дохода.  Восточная Африка отличается особым разнообразием экспортируемых в 
страны Юга новых товаров, которые имеют очень широкий ассортимент.  Рыночная доля 
некоторых из этих новых экспортных товаров растет чрезвычайно быстро.  С другой 
стороны, Восточная Азия, по-видимому, не очень активно проводит диверсификацию, 
поскольку в ее экспорте представлено меньше новых товаров, доля которых на рынке 
растет сравнительно низкими темпами.  Эти выводы, хотя они и сделаны на 
агрегированном уровне и за ограниченный период времени, согласуются с теорией о том, 
что степень диверсификации зависит от уровня развития (дохода) и что страны с низким 
или средним уровнем дохода проводят диверсификацию более активно, чем страны, чей 
доход является высоким. 
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31. Важнее другое.  Из вышеизложенного агрегированного анализа вытекает, что Север 
является более важным рынком для новых экспортных товаров.  Все изученные 
субрегионы за исключением Западной Африки экспортируют на Север гораздо больше 
новой продукции.  Например, большое количество новых товаров поставляют на рынки 
Севера страны Южной Азии и Восточной Африки.  Удельный вес некоторых из этих 
новых товаров в экспорте вырос чрезвычайно сильно – более чем в 1 000 раз.  Это 
свидетельствует о том, что указанные субрегионы особенно активно проводят 
диверсификацию, развивая производство в таких секторах, как неорганические химикаты 
и их соединения (ГС 28 и 29), изделия из пластмасс и каучука (ГС 39 и 40), 
металлоизделия (ГС 73) и части и компоненты механических приспособлений в Южной 
Азии;  и одежда и обувь (ГС 62) и электрические приборы (например, коммутаторы) в 
Восточной Африке.  Новые товары на рынки Севера экспортируют и страны Центральной 
Америки.  Данные выводы подтверждают, что Север является более вероятным рынком 
для экспорта новых товаров, ставших результатом национального процесса 
диверсификации. 
 
32. Возможно, Север рассматривается в качестве более подходящего "испытательного 
полигона" для новых экспортных товаров среди прочего в силу емкости рынка (объем 
спроса);  требований к широте ассортимента;  простоты получения своевременной 
рыночной информации;  и менее высоких расходов, связанных с получением доступа на 
рынок (более качественная логистика (транспорт) и менее высокие тарифные барьеры). 
 
33. Наконец, новые товары, экспортируемые из разных субрегионов, а также из одного и 
того же субрегиона на рынки Севера и Юга очень редко совпадают (на четырехзначном 
уровне ГС).  Возможно, это означает, что новые товары, поставляемые сегодня на Юг, 
раньше были новыми для Севера и наоборот.  Это может также означать, что 
диверсифицирующиеся страны одновременно развивают разные товарные сектора с 
учетом различий в спросе на рынках Севера и Юга. 
 
34. Для того, чтобы ответить на поставленные выше вопросы, требуются данные за 
более продолжительный период времени.  В то же время, вполне возможно, что 
углубление интеграции рынков Юга - благодаря взаимному снижению тарифов, 
унификации регулирования, развитию сетей рыночной информации и, возможно, 
налаживанию региональной производственной кооперации - повысит рыночное значение 
Юга, что даст новый импульс процессам диверсификации в развивающихся странах, в 
первую очередь в странах с низким уровнем дохода. 
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III. РОЛЬ СТРАН С ФОРМИРУЮЩИМИСЯ РЫНКАМИ В ПОВЫШЕНИИ 
ДИНАМИЗМА ТОРГОВЛИ МЕЖДУ СТРАНАМИ ЮГА 

 
35.   За последние два десятилетия удельный вес ряда стран с формирующимся 
рынком в международной торговле товарами и услугами значительно возрос.  
В частности, огромный вклад в развитие этой тенденции внесли следующие семь 
стран:  Бразилия, Индия, Китай, Мексика, Российская Федерация, Южная Африка и 
Республика Корея11.  Доля товарного экспорта этих стран в общемировом экспорте 
возросла с 10,6% в 1995 году до 17,2% в 2005 году. 
 
36. На вышеперечисленные семь стран с формирующимися рынками (Ф-7), где 
живет 45%процентов населения планеты, в 2005 году приходилось 27% мирового 
экспорта товаров и услуг.  Такая активная динамика торговли способствовала 
высоким темпам экономического роста в указанных странах, где в годовом 
выражении реальный рост ВВП составил 5,7%12.  Помимо вышеперечисленной Ф-7 
с середины 90-х годов быстро наращивают свой экспорт и такие страны, как Турция, 
Индонезия, Филиппины и Вьетнам, вероятность присоединения которых к числу 
новых экономических держав становится все более реальной. 
 
37. Быстрый экономический взлет Ф-7 стал мощным двигателем динамичного 
роста взаимной торговли стран Юга.  Кроме того, рост рынков и повышение спроса 
на потребительские товары в этих странах открыли перед другими странами Юга 
широкие возможности для экспорта динамичных и новых товаров.  Хотя 
важнейшими экспортными рынками для Ф-7 стран остаются страны Севера, их 
импорт из стран Юга вырос примерно втрое – с 103 млрд. долл. в 1995 году до 
416 млрд. долл. в 2005 году.  Для сравнения их импорт из стран Севера в тот же 
период увеличился с 316 млрд. долл. до 723 млрд. долл.  Поэтому вполне вероятно, 
что впечатляющий экономический рост Ф-7 не только определяет динамику торговли 
между странами Юга, но и влияет на темпы наращивания производственного 
потенциала и диверсификации экспорта, поскольку эти страны превращаются в один 
из крупнейших и быстрорастущих рынков для экспорта динамичных и новых 
товаров из других стран Юга. 
 

                                                 
11 Следует отметить, что в ходе анализа, которому посвящен предыдущий раздел, 
Российская Федерация не рассматривалась в числе стран Юга. 
 
12 Подробный анализ значения "семерки" стран с формирующимися рынками 
см. UNCTAD (2007), доклад Генерального секретаря ЮНКТАД XII и Basu (2007).  
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38. Дезагрегированные данные об импорте отдельных стран Ф-7 свидетельствуют о 
несколько ином характере торговых связей с другими странами Юга (см. таблицу 7 в 
документе TD/B/COM.1/EM.34/2/Add.1): 

 

 а)  в Бразилию импорт в основном поступает из американских стран, в 
первую очередь из стран-соседей, за которыми следуют азиатские субрегионы.  
Следует особо отметить, что бразильский импорт из Африки за последнее 
десятилетие вырос в шесть раз, что указывает на формирование новых торговых 
связей; 
 
 b) китайский импорт из Африки с годами заметно возрос, а импорт из других 
азиатских субрегионов достиг в 2005 году 200 млрд. долл.; 
 
 с) в Индию импорт поступает в основном из азиатских субрегионов, за 
которыми следуют Африка и Америка.  Что касается стран Азии, важнейшим 
источником индийского импорта в последнее десятилетие оставалась Юго-
Восточная Азия, а затем Западная Азия; 
 
 d) в Республику Корея импорт в основном поступает из Азии, причем в 
рассматриваемый период эта картина не претерпела заметных изменений; 
 
 е) Мексика, которая среди стран Ф-7 играет наименее активную роль в 
торговле между странами Юга, в основном импортирует товары из стран Азии; 
 
 f) Южная Африка также имеет прочные торговые связи со странами Азии, 
поскольку основная доля ее импорта имеет азиатское происхождение; 
 
 g) в Российскую Федерацию, единственную страну с переходной экономикой 
в списке стран с формирующимися рынками, импорт в основном поступает из Азии, 
хотя и в гораздо меньшей степени в сравнении с другими странами этой группы. 
 
39. Внимательный анализ структуры товаров, импортируемых Ф-7 из других стран 
Юга, говорит о том, что некоторые важнейшие статьи их импорта (например, 
электронное оборудование, в первую очередь для обработки данных, и 
металлические полуфабрикаты) совпадают с товарами, относимыми к числу 
динамичных в торговле между странами Юга.  Это свидетельствует о том, что Ф-7 
находится в центре процесса развития взаимной торговли стран Юга в целом ряде 
секторов.  
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40. В зависимости от структурных и институциональных особенностей  и 
производственного потенциала страны Ф-7 демонстрируют разную степень 
товарного и рыночного динамизма.  В результате, с учетом разницы в себестоимости, 
а также рыночных и производственных связей в этих странах возникает огромный 
спрос на различные импортные товары из разных развивающихся регионов.  Страны 
из многих регионов поставляют продукцию для удовлетворения растущего 
разнообразного спроса в каждой из стран Ф-7.  Это стимулирует другие 
развивающиеся страны вначале к расширению своего участия в торговле между 
странами Юга, а затем и к повышению динамичности и прочности своих торговых и 
производственных связей с этими странами. 
 
41. Кроме того, поскольку на всех этапах экономического развития структура 
спроса и потребностей в ресурсах каждой из стран Ф-7 претерпевает изменения, 
вполне можно рассчитывать на то, что новые рыночные возможности, 
открывающиеся перед другими развивающимися странами благодаря Ф-7, окажутся 
устойчивыми в условиях углубления (физический объем) и расширения 
(ассортимент) спроса в этой группе стран. 
 

IV. КРАТКИЕ ВЫВОДЫ И НЕКОТОРЫЕ ПОЛИТИЧЕСКИЕ УРОКИ 
 

А. Краткие выводы 
 

42. Ниже приводятся основные выводы из вышесказанного: 
 

a) выявление динамичных и новых экспортных товаров из развивающихся стран, 
особенно в контексте торговли между странами Юга, может дать представление о 
процессах наращивания производственно-сбытового потенциала и диверсификации 
товарной и экспортной структуры, которые происходят сегодня в развивающихся странах.  
К динамичным с точки зрения экспорта относятся те товары, производство которых 
быстро и существенно растет.  Новыми являются те экспортные сектора, в которых 
развивающиеся страны пытаются закрепиться;  

 
b) быстрорастущий спрос в странах Юга открывает динамичные и устойчивые 

рыночные возможности, в первую очередь в секторах по производству полуфабрикатов;  
 
c) взаимодополняемость торговли между странами Юга постоянно возрастает. 

Товарная торговля определяется уже не только так называемыми фундаментальными 
предпосылками (например, наделенностью таким фактором производства, как природные 
ресурсы), которые во многих развивающихся странах являются одинаковыми.  Поскольку 
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страны Юга находятся на разных этапах диверсификации и специализации, их 
производственные возможности и спрос на импорт становятся все более разноплановыми, 
что стимулирует торговлю между ними;  

 
d) рынок стран Юга приобретает особое значение для экспорта из стран с более 

низким уровнем дохода, в первую очередь из стран Африки.  Хотя при изучении 
динамичных и новых секторов на глобальном уровне эти страны зачастую оказываются в 
маргинальном положении, Африка в последнее десятилетие демонстрировала самые 
высокие темпы роста экспорта в южном направлении, причем не только сырья, но и 
трудоемких товаров.  Это особенно впечатляет с учетом того, что страны Африки меньше 
других интегрированы в глобальную производственную кооперацию, которая считается 
одним из важнейших двигателей торговли между странами Юга; 

 
e) развивающиеся страны с уровнем дохода в диапазоне нижнего сегмента 

среднего дохода и более низкого дохода активно диверсифицируют свое производство и 
экспорт, отчасти придавая им динамичный характер.  Характер диверсификации, т.е. 
выбор товарных отраслей для развития, по всей видимости определяется не 
фундаментальными экономическими параметрами каждой отдельной страны, поскольку 
в каждом развивающемся регионе наблюдается появление новых экспортных товаров в 
широком круге отраслей; 

 
f) диверсифицируясь и налаживая производство новых товаров, страны в 

основном ориентируются на рынки Севера.  Возможно, это объясняется лучшей 
доступностью этих рынков и наличием о них большей информации.  Региональная и 
межрегиональная интеграция на Юге в будущем может превратить этот регион в более 
привлекательный рынок для новых экспортных товаров; 

 
g) страны с формирующимися рынками, такие как Ф-7, начинают играть все 

более важную роль в развитии торговых связей между странами Юга.  Их спрос на импорт 
из стран Юга, по всей видимости, будет постоянно возрастать с точки зрения как объемов, 
так и ассортимента, тем самым открывая привлекательные экспортные возможности для 
всех развивающихся стран, в том числе для стран с более низким уровнем дохода.  

 

B. Некоторые политические уроки 
 

43. Присутствие развивающихся стран в новых и динамичных секторах позволяет им 
увеличивать свои экспортные поступления, повышать добавленную стоимость, проводить 
диверсификацию, улучшать условия торговли и укреплять технологический потенциал.  
Проведенные ЮНКТАД секторальные обзоры говорят о том, что способность участвовать 
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в развитии новых и динамичных секторов и получать отдачу от такого участия зависит от 
производственного потенциала, конкурентоспособности, а также условий доступа на 
рынок и обоснования на нем.  Кроме того, использовать открывающиеся возможности 
этим развивающимся странам позволяет участие в глобальных производственных, 
стоимостных и распределительных цепочках благодаря торговым и инвестиционным 
связям. 
 
44. Некоторые общие вопросы политики, касающиеся участия развивающихся стран в 
динамичных и новых секторах, заслуживают особого внимания.  В настоящей записке, 
а также в проведенных ЮНКТАД соответствующих базовых исследованиях 
подчеркивается важность политических усилий в ряде областей, включая а)  наращивание 
потенциала предложения и конкурентоспособности на основе эффективной и 
стимулирующей структурной и институциональной базы, торговой политики и процессов;  
b)  выявление новых и динамичных секторов и товаров в мировой торговле в интересах 
улучшения перспектив развивающихся стран в области торговли и развития;  
с)  согласование политических процессов на национальном и глобальном уровнях в целях 
выработки комплексного пакета мер, создающих благоприятные условия для развития на 
всех уровнях. 
 
45. Важное значение будут играть национальные и международные дискуссии и 
исследования по следующим вопросам: 
 

a) в ходе анализа Ф-7 и других развивающихся стран был сделан важный вывод о 
том, что все те факторы, от которых зависит динамика экспорта, а также интенсивность  
их использования, со временем меняются.  Поэтому анализ должен проводиться в 
сопоставимом контексте с учетом таких изменений.  Кроме того, опыт этих стран может 
оказаться очень полезным при формулировании национальной и международной 
политики; 
 

b) способность стран юга выявлять динамичные и новые товары в решающей 
степени зависит от эффективности преодоления различных препятствий.  В национальной 
и международной политике должно уделяться внимание тем препятствиям, которые 
связаны, в частности, с рыночными диспропорциями, неразвитостью рынков по причине 
неэффективности институциональной основы, отсутствием отечественной финансовой и 
ресурсной базы, низким уровнем развития ИКТ (информационно-коммуникационных 
технологий), отсутствием контактов и внешних связующих звеньев между различными 
секторами, а также надежной инфраструктуры, например сети автомобильных дорог и 
транспорта; 
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c) еще одним важным направлением работы станет стимулирование торговых 
связей на многостороннем, региональном и двустороннем уровнях в целях улучшения 
условий доступа и выхода на рынки, а также создания предпосылок для дальнейшего 
расширения торговли развивающихся стран; 
 

d) координация политики и деятельности в общем контексте развития должна 
способствовать формированию и сохранению стратегических связок между такими 
ключевыми факторами, как инвестиции, потенциал предложения, производительность, 
конкурентоспособность, доступ к рынкам и выход на них, изменение предпочтений рынка 
и интеграция в региональную производственную кооперацию.  Международные торговая 
и финансовая системы, структура мирового рынка и сотрудничество в области развития 
могут помочь развивающимся странам в их политике и деятельности по стимулированию 
экспорта этих секторов; 
 

e) сотрудничество между странами Юга может способствовать политическому 
диалогу между развивающимися странами  в интересах улучшения условий  доступа и 
выхода на рынки.  Особое внимание следует уделять снижению не только тарифных, но и 
нетарифных барьеров в этой области, таких как санитарные и фитосанитарные меры, 
технические торговые барьеры и сложные и противоречивые правила происхождения 
товаров. 
 
46. Торговая интеграция на Юге может создать условия для того, чтобы по-новому 
подойти к использованию возможностей и устранению проблем, возникающих в процессе 
глобализации.  Вот почему важно, чтобы секретариат продолжал исследования и анализ в 
этой области, в том числе поиск новаторских аналитических и практических 
инструментов для измерения потенциала торговли и развития.13 

                                                 
13 В настоящее время ЮНКТАД занимается разработкой таких инструментов, в том 
числе индекса торговли и развития, а также изучает вопрос о рыночных основах для 
разработки стратегий развития на национальном уровне. 
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