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Глава I 
 

РЕЗЮМЕ ПРЕДСЕДАТЕЛЯ 
 

Введение 
 
1. В Сан-Паульском консенсусе предусмотрено, что ЮНКТАД следует проводить 
секторальные обзоры по динамичным секторам международной торговли (Сан-Паульский 
консенсус, пункт 95).  Комиссия по торговле товарами и услугами и по сырьевым товарам 
на своей девятой сессии (в марте 2005 года) постановила проводить ежегодные обзоры 
под эгидой совещаний экспертов по расширению участия развивающихся стран в 
динамичных и новых секторах мировой торговли.  Динамичные и новые секторы мировой 
торговли и производимые в них товары подразделяются на три основные категории:  
а)  те, где отмечаются устойчиво высокие темпы роста и увеличивается доля мировой 
торговли, в том числе секторы, в которых развивающиеся страны уже представлены своей 
экспортной продукцией;  b)  секторы и товары, которые уже существуют, но являются 
новыми в арсенале экспортной деятельности развивающихся стран;  и  с)  совершенно 
новые отрасли торговли, в которых развивающиеся страны обладают потенциальными 
сравнительными преимуществами.   
 
2. Первое совещание экспертов по динамичным и новым секторам мировой торговли, 
проходившее 7-9 февраля 2005 года, рассмотрело три сектора:  а)  аутсорсинг услуг с 
использованием ИТ;  b)  товары, связанные с возобновляемой энергией, включая 
биотопливо;  и  с)  текстильные изделия и одежда, - уделив особое внимание 
национальной и международной политике и мерам по расширению участия 
развивающихся стран.   
 
3. Второе совещание экспертов состоялось в Женеве 24-26 октября 2005 года, и на нем 
рассматривались вопросы национальной и международной политики и мер по 
расширению участия развивающихся стран в следующих трех секторах:  а)  электроника, 
b)  рыба и продукция рыбного хозяйства, и  с)  сталь и смежная специальная продукция.  
Особое внимание уделялось наименее развитым странам (НРС) и странам Африки.  
В работе совещания приняли участие государственные должностные лица на уровне 
министров, старшего руководящего звена и экспертов из развитых и развивающихся стран 
и стран с переходной экономикой, представители частных компаний и отраслевых 
ассоциаций, научных кругов и межправительственных и неправительственных 
организаций.   
 
4. Перед участниками совещания были поставлены следующие основные задачи: 
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• обсудить тенденции в рассматриваемых секторах и вопрос об участии в них 
развивающихся стран; 

 

• уточнить основные факторы, от которых зависит их участие в этих секторах; 
 

• проанализировать возможности, которые эти секторы открывают для 
развивающихся стран, обеспечивая отдачу от международной торговли в 
интересах развития; 

 

• сосредоточить внимание на императивах национальной и международной 
политики поощрения более широкого и продуктивного участия развивающихся 
стран в этих секторах;   

 

• рассмотреть вопрос, каким образом политика должна реагировать на такие 
факторы, как потенциал предложения, производительность, технологический 
потенциал и конкурентоспособность;  внутренние и иностранные инвестиции;  
условия доступа к рынкам и выхода на них;  изменения в спросе и 
предпочтениях;  и региональное разделение труда; 

 

• определить роль международной торговой и финансовой системы, в том числе 
торговых переговоров, а также структур мирового рынка и сотрудничества в 
интересах развития в обеспечении успеха таких политических мер. 

 
5. С докладом выступил Его Превосходительство г-н Сиди Мохамед Ульд Сидина, 
министр рыбного хозяйства и морской экономики Мавритании.  Он подчеркнул, что все 
страны надеются достичь за недолгий отрезок времени, оставшийся в преддверии 
министерской конференции ВТО в Гонконге (Китай), соглашения, которое 
благоприятствовало бы мировой торговле как одной из главных движущих сил развития.  
Однако множество развивающихся стран из-за недостаточного потенциала положения не 
в полной мере пользуются эффектом этой движущей силы.  По мнению оратора, 
выбранные для рассмотрения на совещании экспертов секторы вполне актуальны, 
поскольку они перспективны и могут эффективно способствовать достижению социально-
экономического прогресса.  Электроника является новым сектором, который является 
причиной поразительного развития во всех областях.  Международному сообществу 
следует принять стратегию, которая помогла бы менее обеспеченным странам получить 
доступ к этому новому сектору.  Это должно стать одним из итогов Всемирной встречи на 
высшем уровне по вопросам информационного общества в Тунисе в ноябре 2005 года. 
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6. Оратор также отметил, что сектор рыбного хозяйства играет важную роль для 
большинства развитых и развивающихся стран.  Повышение международного спроса на 
продукцию рыбного хозяйства означает, что обеспеченность ресурсами является одной из 
важных экономических проблем.  Главными препятствиями для развития этого сектора 
являются конкурентная борьба различных участников рынка (рыбаков, использующих 
кустарные методы лова, промышленных компаний, зарубежных промышленных 
компаний) за доступ к ресурсам и чрезмерный лов в большинстве экспортных рыбных 
хозяйств из-за преференциального доступа и слабо налаженного управления ресурсами, а 
также такие факторы, как непонимание изменений, происходящих на потребительских 
рынках, потребность в дополнительных государственных и частных инвестициях для 
развития аквакультуры и обеспечения запасов, а также необходимость более активной 
интеграции в национальную экономику посредством поощрения кустарного рыбного 
промысла и доступа таких хозяйств к кредиту.   
 
7. Выступающий признал также, что существуют вопросы по поводу медленных 
темпов развития стального сектора в развивающихся странах.  Повышение спроса и тот 
факт, что многие развивающиеся страны добывают железную руду, должен подталкивать 
эти страны к следующему шагу - к производству стали.  Это неизбежно имело бы своим 
следствием передачу технологии и укрепление потенциала благодаря помощи 
развивающимся стран.   
 
8. С докладами выступили г-н Квон Гехюн, вице-президент Департамента глобальных 
связей с общественностью компании "Самсон электроникс" и д-р Артур Вейнс, 
вице-президент подразделения концерна "Филипс" "Консьюмер электроникс глобал 
афейрз".   
 
9. Помимо экспертов, назначенных государствами-членами, свое мнение по каждому 
рассматривавшемуся сектору высказывали специально приглашенные специалисты, 
представлявшие другие международные организации, частный сектор и научные круги. 
 
10. Замечания и предложения, высказывавшиеся в ходе совещания экспертов, кратко 
изложены ниже.   
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I. Сектор электроники 
 

А. Глобальные цепи поставок в секторе электроники: 
тенденции и определяющие факторы 

 
11. Было отмечено, что как в настоящее время, так и на перспективу развитие мирового 
рынка потребительской электроники представляется чрезвычайно динамичным.  Так, 
например, ожидается, что ежегодно он будет расти как минимум на два процента в год, с 
328 млрд. евро в 2005 году до 350 млрд. евро в 2008 году.  Быстрее всего, по-видимому, 
будут увеличиваться объемы цифровой электронной продукции (например, рынки аудио- 
и видеоаппаратуры и цифровой сегмент традиционной потребительской электроники), в 
то время как рынок аналоговой потребительской электроники к 2008 году, возможно, 
практически исчезнет.  В результате внедрения цифровых технологий в секторе 
произошли коренные изменения, например:  сокращение жизненного цикла продукции 
(до 3-5 лет или даже меньше), дальнейшая глобализация рынка, колоссальная товарная 
дифференциация и понижение барьеров для выхода на рынок благодаря глобализации и 
партнерским союзам основных участников рынка.  Кроме того, на рынке теперь 
доминируют не изготовители традиционной потребительской электронной аппаратуры, а 
те, кто устанавливает стандарты, а также провайдеры, контент-провайдеры и поставщики.  
"Экономика знаний" приводит к постепенному исчезновению традиционных 
"комфортных зон" и создает множество дополнительных возможностей для новых 
участников производственно-сбытовых цепей электронной промышленности, в том числе 
из развивающихся стран. 
 
12. Участники отметили, что крупной новой тенденцией в секторе электроники является 
смещение в сфере разделения труда от эпохи "глобальной электронной фабрики" к 
"инновационному офшору".  Последнее явление можно описать с помощью изложенных 
ниже тенденций и определяющих факторов: 
 

• мощными движущими силами "инновационного офшора" являются 
i)  доходность инвестиций;  ii)  поиск возможностей снижения затрат на 
персонал, занимающийся НИОКР и инновационной деятельностью;  
iii)  близость к крупным рынкам, обслуживаемым на основе глобальных 
производственных систем;  и  iv)  меры политики (например, налоговые и 
финансовые стимулы, менее обременительное регулирование, развитие 
инфраструктуры, повышение образовательного уровня, прозрачные и четкие 
стандарты); 
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• возрастающая географическая и организационная мобильность инновационной 
деятельности.  Интеграция азиатских стран в глобальные сети инновационной 
деятельности, открывая новые возможности, в то же время порождает 
проблемы с точки зрения модернизации промышленности региона; 

 

• возникает множество новых центров инновационной деятельности, и даже 
менее развитые территориально-производственные объединения могут все же 
выступать источником инноваций; 

 

• компаниям нужно создавать глобальные инновационные сети для координации 
разбросанной и раздробленной инновационной цепочки создания стоимости; 

 

• глобальные инновационные сети наращиваются на основе существующих 
глобальных производственных сетей; 

 

• несмотря на ощущающуюся потребность в новых стратегиях и политике, 
коренные причины явления "инновационного офшора" и его перспективы 
исследованы слабо. 

 
13. Представитель одной из ведущих глобальных компаний в секторе электроники из 
азиатской развивающейся страны сказал, что успех его компании, достигнутый в 
относительно короткие сроки, обусловливался тремя ведущими соображениями:  
активной управленческой философией, инновационной мотивацией и перспективным 
видением с разработкой самой передовой технологии.  Кроме того, в рамках программы 
реформы управления в компании был взят на вооружение подход "инновации по линии 
трех П", т.е. в области процессов, персонала и продукции.  Инновационная деятельность в 
области процессов направлена на совершенствование управления цепями снабжения.  
В кадровой сфере инновации предполагают децентрализацию, расширение прав персонала 
более низких звеньев, упрощение процедур принятия решений, тщательную разработку 
системы вознаграждения с учетом заслуг, организацию с ориентацией на процессы и 
внедрение цифровой корпоративной культуры.  В случае инновационной деятельности в 
сегменте продукции основные мероприятия направлены на резкое повышение 
конкурентоспособности товаров и трансформацию ассортимента выпускаемой продукции 
для освоения позиций на будущую перспективу.   
 
14. С другой стороны, представитель одной из ведущих европейских 
транснациональных корпораций (ТНК), давно работающих в этом секторе, указал, что его 
компания держит курс на "воссоздание" сектора потребительской электроники 
посредством i)  отхода от вертикальной интеграции, ii)  комплексного маркетинга 



TD/B/COM.1/EM.28/5 
page 8 
 
 
ценностных достоинств и  iii)  создания цифровой экосистемы.  В первом случае компания 
ускоряет процессы разукрупнения и аутсорсинга, а также освобождается от неосновных 
видов деятельности, сохраняя и укрепляя основные направления (например, разработка 
режимов прав интеллектуальной собственности, торговый маркетинг и управление 
торговыми марками).  Компания также внедрила модель деятельности на основе долевого 
участия и партнерских отношений.  В случае комплексного маркетинга ценностных 
достоинств компания стремится облегчить жизнь клиентам, предлагая полные пакеты и 
комплексные решения.  Например, она активно создает вертикальные партнерские союзы 
с ведущими провайдерами/операторами, а также стремится к интеграции цепей 
снабжения.  Крайне важны также интернет-магазины и маркетинг сквозных решений.  
Создание цифровой экосистемы ориентировано на новую эру мира беспроводной связи.  
Так, например, телевизор - это теперь уже не самостоятельный прибор электронного 
досуга, а скорее цифровой экран, позволяющий клиентам получать дополнительные 
услуги, такие, как оказание медицинской помощи на расстоянии.  В этой связи 
регулирующие органы должны выступать за устранение осложняющих и сдерживающих 
факторов, барьеров и устаревших правил.  Конкретно, нужны согласованные стандарты 
вещания и эффективная система управления цифровыми правами. 
 
15. Была представлена информация об опыте создания глобальных цепей снабжения в 
секторе электроники ряда азиатских стран.  Так, например, главными движущими силами 
инвестиций японских компаний электронной промышленности в Азии были следующие:  
i)  давление на значительную часть цепей снабжения, побуждающая их снижать издержки,  
ii)  высказываемые на высоком уровне требования об осуществлении контроля качества и  
iii)  колоссальное конкурентное давление в инновационной сфере.  Особое внимание было 
уделено новым формам давления, с которым японские компании столкнулись в настоящее 
время в глобальной цепи снабжения, ориентированной на рынок ЕС.  Речь, в частности, 
идет о влиянии экологических регламентов ЕС, например в области химической 
продукции (REACH), на глобальные цепи снабжения.  Эти регламенты существенно 
влияют на проектно-конструкторские и производственные цепи в азиатских странах, 
де-факто превращаясь в глобальные стандарты.  Новым фактором давления стал процесс 
социальной ответственности корпораций.  Теперь от компаний, для которых главными 
являются соображения получения прибыли, ждут, что они будут заниматься вопросами 
глобальной повестки дня в плане сокращения экономического неравенства между 
странами, а также нахождения верного соотношения между ценовыми и социальными 
требованиями (например, факторами поддержания занятости и экологическими 
соображениями). 
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B. Расширение участия развивающихся стран в секторе электроники:  
национальные и региональные меры политики и опыт 

 
16. Ряд участников осветили национальные/региональные перспективы и привели 
примеры из практики.  Было отмечено, что страны Восточной Азии, например Япония, 
Республика Корея и во все большей мере Китай, уже не первое десятилетие выступают в 
качестве крупных участников в секторе электроники.  Опыт этих стран позволяет 
обрисовать общую ситуацию, которая приводит к успеху.  Все эти страны прошли 
переходный период от производства с низкими издержками (например, сборка и 
изготовление изделий) к производству сложных компонентов, материалов и 
оборудования.  Особое внимание было уделено возрастанию роли Китая в глобальном 
секторе электроники.  Так, например, Китай стал крупнейшим в мире производителем 
персональных компьютеров, сотовых телефонов, магнитофонов, видеоплееров, 
калькуляторов, холодильников и кондиционеров воздуха.  Китай укрепляет свои позиции 
в  i)  производстве оригинальных изделий для создания торговых марок, ii)  разработке 
собственной системы Wi-Fi, и  iii)  изготовлении авиационных комплектующих с 
электронным содержанием для таких крупных производителей, как "Аэробус" и "Боинг".  
Ожидается, что эта тенденция серьезно повлияет на структурные изменения в мировом 
секторе электроники в ближайшем будущем. 
 
17. Подчеркивалось, что успех Китая обусловлен i)  благоприятными налоговыми 
стимулами, ii)  более низкими капитальными издержками, iii)  более низкой стоимостью 
рабочей силы, iv)  гибкостью производства, v)  емкостью огромного внутреннего рынка и 
vi)  жестко соблюдаемой трудовой этикой и наличием прочной базы подготовки научно-
технических кадров как в количественном, так и в качественном отношении.  В то же 
время указывалось и на ряд недостатков, таких, как i)  дефицит электроэнергии и водных 
ресурсов, ii)  низкий уровень правовой эффективности и правоприменения в области 
законодательства по вопросам интеллектуальной собственности, и  iii)  недостаточная 
прозрачность политики и регулирования на уровне провинций. 
 
18. В противоположность этому успехи стран Африки, расположенных к югу от Сахары, 
в секторе электроники весьма невелики.  Вместе с тем в Южной Африке существует ряд 
ведущих местных компаний.  Кроме того, у этой страны налажены стратегические связи с 
ТНК и она играет важную роль как плацдарм в данном регионе.  Достигнутые ею 
результаты базируются на основных факторах глобальной конкурентоспособности, таких, 
как мощная инфраструктура и сети, более дешевая энергия в сравнении с развитыми 
странами, современный банковский/финансовый сектор, имеющий глобальные связи и 
действующий новыми методами, стабильность экономики и динамичный рост.  При этом, 
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однако, назывались и недостатки - например, низкий уровень инновационной активности, 
недостаточные объемы инвестиции в области НИОКР и отдаленность от главных рынков. 
 
19. Эксперты из африканских стран выражали озабоченность по поводу 
непредставленности африканских экспортеров в торговле электронной аппаратурой.  
В этой связи ставился вопрос о возможности копирования успеха азиатских стран в 
Африке.  По этому поводу высказывались разные мнения.  Было отмечено, что такие 
факторы, как короткий жизненный цикл продукции и отход от вертикальной интеграции 
отрасли создадут больше возможностей для участия африканских стран и НРС в 
производственно-сбытовой цепи в секторе электроники и в торговле этой продукцией.  
Кроме того, важно, чтобы в этих странах был принят поэтапный подход к разработке 
политики в соответствии с их уровнем развития.  Указывалось, что социальная 
ответственность корпорации может стать одним из потенциальных факторов, 
побуждающих ТНК развивать сотрудничество с африканскими странами. 
 
20. Применительно к НРС подчеркивалось, что нужны существенные усилия для того, 
чтобы в качестве одного из необходимых первых шагов повысить уровень образования 
всех граждан, поскольку людские ресурсы являются важнейшим определяющим фактором 
для компаний в секторе электроники.  Поскольку, как правило, в экономике НРС эффект 
масштаба не работает, участники настоятельно рекомендовали поощрять региональное 
сотрудничество.  Кроме того, указывалось, что решающим фактором успеха деятельности 
в секторе электроники являются темпы инновационной деятельности и адаптация 
технологии.   
 
21. Один из участников из арабской страны подчеркнул ключевое значение открытого 
доступа к рынкам для небольшой страны, производящей электронную и 
электротехническую аппаратуру.  Кроме того, в целях укрепления потенциала рынка и 
повышения конкурентоспособности нужен стратегический курс, включающий такие 
меры, как создание импортно-экспортных торговых компаний и центров промышленного 
проектирования, внедрение механизмов страхования эксперта, создание маркетинговых 
консультационных служб и хорошо известных торговых марок.   
 
22. Участники признали, что особое значение для инновационной деятельности в 
секторе электроники имеет частная инициатива.  Однако она должна дополняться 
стимулами и совместимыми с потребностями инновационного процесса инструментами 
политики, разрабатываемыми и применяемыми правительствами.  Кроме того, широкое 
признание получил тот факт, что правительства несут главную ответственность за 
обеспечение надлежащего образовательного уровня всех граждан. 
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С. Вопросы доступа к рынкам 
 

23. Признавая, что как следствие либерализации многосторонней и региональной 
торговли роль тарифов в секторе электроники снижается, участники уделили главное 
внимание затрагивающим этот сектор нетарифным барьерам, в частности, таким 
техническим барьерам, как технические регламенты, стандарты и системы оценки 
соответствия.  Подчеркивалось, что экспортеры из развивающихся стран могут 
сталкиваться с ужесточением экологических требований в секторе электроники в ЕС, 
Японии, Швейцарии, Соединенных Штатах и Канаде. 
 
24. Участники признавали, что хотя растущие объемы отходов электронной и 
электротехнической продукции, а также связанные с этим проблемы в связи с охраной 
окружающей среды и здоровья людей являются предметом беспокойства в развитых 
странах, ответные меры различаются.  Различия просматриваются в выборе между 
государственным регулированием, политикой закупок и инициативами частного сектора в 
интересах достижения законных целей.  Кроме того, между отдельными странами 
имеются огромные различия в товарном охвате, выборе инструментов политики и степени 
жесткости мер.  В результате развивающимся странам приходится сталкиваться с ростом 
издержек в связи с приспособлением к этим новым требованиям.  В этой связи 
обсуждалось исследование по сравнительному анализу особенностей процесса 
приспособления в Китае, Таиланде, Малайзии и Филиппинах. 
 

II. Рыбное хозяйство и продукция рыбного промысла 
 

25. Участники отметили, что этот сектор можно охарактеризовать следующим образом: 
 

• сектор рыбного хозяйства включает промышленный, прибрежный, 
коммерческий, кустарный, декоративный промысел и нетоварное рыболовство, 
а также аквакультуру; 

 

• рыба является главным источником белка приблизительно для одного 
миллиарда людей, многие из которых живут в развивающихся странах, в том 
числе в НРС; 

 

• рыбное хозяйство и аквакультура являются источником дохода примерно для 
35 млн. человек; 
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• глобальные объемы торговли рыбой составили в 2003 году 63 млрд. долл. 
США, и по оценкам в 2004 году этот показатель возрастет до 68 млрд. долл. 
США; 

 

• расходы на перевалку, погрузку, разгрузку и переработку в некоторых случаях 
могут быть сопоставимы со стоимостью собственно продукции рыбного 
промысла; 

 

• Япония, Европейский союз и Соединенные Штаты импортируют 75% рыбы и 
рыбопродуктов, поступающих в каналы международной торговли; 

 

• перелов рыбы и истощение рыбных запасов ставит под угрозу устойчивость 
сектора рыбного хозяйства; 

 

• устойчивое управление рыбным хозяйством крайне важно для сокращения 
масштабов нищеты, 

 

А. Соглашения о рыболовстве 
 

26. Существует три вида соглашений о рыболовстве.  В первом случае это финансовые 
соглашения, согласно которым иностранные рыболовецкие суда получают рыбные квоты 
в пределах исключительных экономических зон (ИЭЗ) развивающихся стран в обмен на 
доходы, получаемые от выдачи лицензий.  Соглашения этого вида преобладают в странах 
западного побережья Африки.  В другом случае речь идет о соглашениях второго 
поколения, как, например, в Аргентине, где предусматривается создание совместных 
предприятий.  В третьем случае создаются партнерские союзы, которые охватывают 
аспекты торговли и развития рыбного хозяйства.  Они характерны, например, для 
Коморских Островов. 
 
27. Хотя эксперты в целом сошлись во мнении, что благодаря соглашениям о 
рыболовстве развивающиеся страны получают столь необходимую им иностранную 
валюту, в то же время отмечалось, что им присущи проблемы, требующие решения.  
В числе таких проблем можно назвать недостаточно равноправные и справедливые 
отношения между участниками (иностранным рыболовецким флотом, правительствами, 
рыболовецкой отраслью и гражданским обществом);  недостаточное соответствие таких 
соглашений национальной политики развития и отсутствие в развивающихся странах, 
особенно НРС, механизмов контроля и оценки, что ведет к истощению рыбных запасов и 
порождает опасения в отношении продовольственной безопасности, а также является 
потенциальной причиной конфликтов между различными хозяйствующими субъектами в 
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отрасли, например между хозяйствами, ведущими лов с применением кустарных или 
промышленных методов.  Высказывалось мнение, что сами по себе соглашения о 
рыболовстве не порождают этих проблем, но их необходимо сделать более эффективными 
и лучше регулируемыми.  Эксперты ряда стран, в которых имеются соглашения о 
рыболовстве, предложили провести комплексное исследование на предмет установления 
их реальной ценности, особенно для принимающих стран. 
 
28. Эксперты пришли к выводу, что в рамках соглашений о рыболовстве должен 
соблюдаться кодекс поведения, четко определяющий их сферу действия и 
предусматривающий обязательства для обеих сторон.  Собственники ресурсов должны 
иметь национальный план развития для каждого хозяйства с указанием доли ресурсов, 
выделяемых для каждого промысла (кустарный промысел, национальные предприятия, 
иностранные предприятия).  Без такого плана соглашения могут приводить к переходу 
преимущественных прав на ресурсы к внешним собственникам и порождать негативные 
социально-экономические последствия.  Важно и техническое содержание таких 
соглашений, например размер сетей, минимальный размерный состав улова и 
регулирование вопросов, связанных с судами, плавающими под удобным флагом.  
Наконец, контроль за осуществлением соглашений должен входить в обязанности обеих 
сторон. 
 

В. Доступ к рынкам 
 

29. Участники признали, что международная торговля рыбой и продукцией рыбного 
хозяйства не подпадает под Соглашение ВТО по сельскому хозяйству.  Членами ВТО 
являются все страны, добывающие рыбу в крупных масштабах, за исключением 
Российской Федерации и Вьетнама, которые ведут переговоры о вступлении в эту 
организацию.  Экспортируемая рыба рассматривается в качестве промышленной 
продукции с соответственно низкими тарифными ставками.  Несмотря на это, постоянно и 
быстро меняющиеся нетарифные барьеры, требования и стандарты СФМ на различных 
уровнях - на уровне компаний и на национальном, региональном и международном 
уровнях - создают для развивающихся стран, особенно НРС серьезные проблемы в плане 
выхода на рынки.  Даже для стран, пользующихся преимуществами преференциальных 
торговых соглашений, например для участников соглашения КОТОНУ между 
Европейским союзом и странами АКТ, такие жесткие стандарты снижают ценность 
торговых преференций. 
 
30. Высказывалось мнение, что, хотя соглашения по санитарным и фитосанитарным 
мерам и техническим барьерам в торговле (ТБТ) были задуманы для защиты 
потребителей, они не должны ограждать импортные рынки от конкуренции.  При 
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разработке стандартов следует применять анализ рисков, хотя в секторе рыбного 
хозяйства он находится в зачаточном состоянии. 
 
31. Высказывалось мнение, что практическая реализация соглашений о СФМ и ТБТ в 
той мере, в какой они касаются стандартов и требований к качеству, должна базироваться 
на трех принципах.  Первым из них является принцип суверенности, защищающий право 
стран принимать стандарты.  Принцип транспарентности требует от торговых партнеров 
транспарентности при обмене информацией о стандартах и гарантиях качества, 
применяемых при сортировке, проведении испытаний и переработке продукции.  Принцип 
эквивалентности означает, что торговые партнеры признают возможность достижения 
одного и того же результата с использованием различных стандартов. 
 
32. Было предложено использовать при реализации санитарных и фитосанитарных мер 
подход, охватывающий всю цепь снабжения.  Таким образом, превентивные меры должны 
приниматься уже в источнике, т.е. производители и переработчики отвечают за 
безопасность и качество рыбы и должны использовать такие превентивные системы, как 
система анализа рисков в критических точках и правил добросовестной практики в 
области гигиены или аквакультуры.  Контролирующие учреждения, которые могут быть 
как внутренними органами, так и ведомствами импортирующих стран, должны следить за 
осуществлением этих норм. 
 
33. Было отмечено, что во многих странах, особенно крупных, имеются собственные 
системы инспекции и контроля.  Хотя Комиссия Кодекса алиментариус признается в 
качестве основного международного органа по установлению стандартов, страны-
импортеры все же могут применять различные стандарты на рыбу.  В результате 
развивающимся странам во многих случаях трудно соблюдать сложные и различные 
нормы и им нужна техническая помощь в этой области. 
 
34. Эксперты пришли к единому времени, что требуется определенная гибкость при 
осуществлении норм для учета потребностей небольших хозяйств и кустарных 
промыслов, у которых нет ни средств, ни технических возможностей для полного 
соблюдения стандартов.  В данном случае необходим в той или иной форме особый и 
дифференцированный режим, в первую очередь для наименее развитых стран. 
 
35. Было подчеркнуто, что ряд новых рыночных инициатив, которые могут быть 
обязательными или носить добровольный характер, например экомаркировка, 
коммерческая маркировка, отслеживаемость, сертификация и органические рыбные 
хозяйства, обеспечивают не только гарантии качества продукции для потребителей, но и 
транспарентность и подотчетность на всех этапах глобальной цепи снабжения.  
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Отслеживаемость позволяет повысить степень доверия потребителей, снизить издержки и 
повысить безопасность и качество продукции при доставке от места лова до тарелки 
потребителя.  Было отмечено, что с января 2005 года в ЕС требуется обеспечивать 
отслеживаемость всего импорта рыбы и рыбопродуктов.   
 
36. Участники признали, что схема добровольной сертификации, например Система 
морской сертификации, позволяет повысить стоимость поступающей в каналы торговли 
рыбной продукции, расширить возможности доступа к рынкам и внедрять принципы 
устойчивого управления рыбным хозяйством для всех промыслов, в том числе в случае 
аквакультуры и редких видов рыб в пресноводных озерах.  Однако из-за стоимости 
сертификации и дефицита подготовленных технических кадров и ресурсов, включая 
финансовые и аудиторские механизмы, многие производители рыбы, особенно мелкие и 
кустарные хозяйства в развивающихся странах, в частности в НРС, могут быть лишены 
возможности пользоваться такими схемами.  Подчеркивалось, что требования схем 
сертификации не должны выступать барьерами для выхода на рынок в рыбной торговле. 
 

С. Аквакультура 
 

37. Участники отметили, что, как ожидается, спрос на рыбопродукцию аквакультуры 
будет устойчиво расти как минимум до 2020 года при повышении цен примерно на 1,5% в 
год.  К тому времени аквакультура позволит удовлетворять потребности потребления 
людьми на 60% против 30% в настоящее время.  Это влечет самые разнообразные 
последствия, в частности необходимость перехода на овощные корма для аквакультуры.  
В настоящее время для производства 1 кг лососевых требуется использовать в виде корма 
5 кг "дикой" рыбы. 
 
38. Отмечалось, что промышленная аквакультура может негативно сказываться на 
кустарном рыбном промысле.  Например, Чили, являющаяся вторым по величине в мире 
производителем выращенного лосося, столкнулась с проблемой быстрого истощения 
естественных рыбных запасов, используемых на корм лососевых.  Эксперты считают, что 
аквакультура должна развиваться только с использованием местных видов, с тем чтобы 
ограничить деградацию окружающей среды. 
 
39. Вместе с тем было признано, что мелкие аквакультурные хозяйства являются 
инструментом развития.  Например, в Бангладеш аквакультура вносит свою лепту в 
сокращение масштабов нищеты, поддержание занятости, обеспечение продовольственной 
безопасности и повышение доходов сельского населения.  В упомянутой стране 
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соотношение доходов и издержек аквакультуры в прудовых хозяйствах1 почти на 33% 
выше, чем в случае системы двойной культивации с сочетанием аквакультуры и 
возделывания риса. 
 

D. Финансы 
 

40. Многие эксперты из развивающихся стран, в том числе из НРС, указывали, что 
неадекватный доступ к возможностям получения финансирования и сельского кредита от 
традиционных финансовых учреждений является серьезным препятствием для успешного 
развития рыбных хозяйств в этих странах.  Однако имеются и положительные примеры, 
когда банки "делают ставку на бедных".  В частности, речь идет о Национальном банке 
развития сельского хозяйства и сельских районов Индии.  Начав с 500 "групп 
самопомощи", в настоящее время банк имеет 1,6 млн. платежеспособных групп 
(или 24,2 млн. семей).  Банк работает примерно так же, как бангладешский "Грамин Банк", 
но отличие состоит в том, что "Грамин Банк" дает ссуды отдельным лицам, в то время как 
Национальный банк развития сельского хозяйства и сельских районов кредитует группы, 
причем в его случае показатель своевременного погашения ссуд группами самопомощи 
составляет 95%, а потери - 2%.  Этот чрезвычайно высокий показатель возврата ссуд и 
низкий уровень неплатежей объясняется давлением со стороны членов группы или всей 
группы в целом, которое выступает своего рода гарантией погашения ссуд.  Своим 
успехом эта схема в значительной мере обязана женщинам, которых среди клиентов 
насчитывается 90%.  Функционированию схемы помогает и то, что правительственные 
органы, сам Национальный банк развития сельского хозяйства и сельских районов и 
обычные банки постоянно помогают своим клиентам и учат их использовать эти 
механизмы.  Благодаря этому успешному примеру почти все банки Индии предоставляют 
кредиты группам самопомощи. 
 

III. Сталь и смежная специальная продукция 
 

41. Эксперты отметили, что в настоящее время мировая стальная отрасль переживает 
период бума при очень высоких ценах на всю остальную продукцию и соответственно 
рекордных уровнях прибыли (несмотря на дорогие вводимые ресурсы).  Рост издержек 
ограничивается техническим прогрессом, позволяющим повышать производительность 
труда.  Растущее мировое потребление готовых стальных изделий в значительной степени 
обусловлено ростом спроса в Азии, в частности в Китае и в меньшей степени в Индии.  
Несмотря на замедление роста потребления стали в Западной Европе и Соединенных 
Штатах рост спроса в Китае - на 4,5% в год на протяжении последних 20 лет - изменил 

                                                 
1  Речь идет о котловинах, заполненных водой. 
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ситуацию в мировой стальной промышленности.  Ожидается, что такой рост будет 
продолжаться в кратко- и среднесрочном плане.   
 
42. По мнению экспертов, производство стали отнюдь не обязательно является 
возможным или желательным вариантом вертикальной интеграции для любой страны, 
имеющей залежи железной руды.  В тех случаях когда явно есть сравнительные и 
конкурентные преимущества - капитал, квалифицированная рабочая сила, 
инфраструктура, транспорт, сфера услуг, служба маркетинга, - вертикальная интеграция с 
организацией производства стали на экспорт может выступать экономическим стимулом 
для повышения темпов экономического роста.  При отсутствии же таких предпосылок - а 
именно так обстоит дело в большинстве развивающихся стран - попытки прорваться на 
международные рынки стали вряд ли будут успешными.  Добиться успеха при 
производстве стали на внутренний рынок легче, однако при этом нередко препятствием 
для многих развивающихся стран выступает узость отечественного рынка. 
 
43. Эксперты пришли к единому мнению, что развивающиеся страны, участвующие в 
торговле сталью, например Бразилия, Китай, Египет, Индия, Индонезия, Таиланд, 
Малайзия и Вьетнам, сталкиваются с проблемой деформированных рынков как из-за 
барьеров для доступа к ним, так и из-за применения торговых мер, включая субсидии, 
антидемпинговые меры и тарифные пики и эскалацию тарифов.  Деформированные рынки 
посылают искаженные сигналы и производителям, и потребителям.  Например, в случае 
экспорта из Российской Федерации антидемпинговые процедуры стали серьезным 
деформирующим фактором и препятствием для экспорта стали. 
 
44. Эксперты подчеркивали, что рационализация субсидий не приведет к 
"выравниванию игровой площадки" при сохранении других мер торговой защиты.  Так, 
например, в Соединенных Штатах такими мерами (или чрезвычайными защитными 
мерами) определяется до 70% реального уровня защиты стальной отрасли.  Для 
развивающихся стран барьеры, препятствующие доступу к рынкам, в сочетании с 
высокими транспортными издержками (которые могут доходить до 30% от общей 
стоимости поставленного товара) не только снижают уровень прибыли, но и сдерживают 
развитие отрасли.   
 

IV. Выводы и рекомендации 
 

А. Общая часть 
 

45. Участники отметили, что расширение участия многих развивающихся стран в 
динамичных секторах торговли является одновременно движущей силой и результатом 
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изменения географии международной торговли, проявляющейся в резком росте доли 
развивающихся стран в мировых торговых потоках.  Так, в 20 наиболее динамичных 
товарных группах на долю развивающихся стран приходится 30% экспорта.  С другой 
стороны, многие развивающиеся страны, особенно НРС и африканские страны, 
продолжают специализироваться в основном на производстве в секторах, входящих в 
число наименее динамичных рынков в мировой торговле.  Неспособность этих стран 
преодолеть проблемы, связанные со стремительно изменяющимися глобальными 
торговыми и экономическими процессами, и получить выгоды от таких процессов, а 
также приспособиться к обусловленным этим сдвигам в международном разделении труда 
является источником постоянного беспокойства. 
 
46. Участники признали, что динамичные секторы не могут быть панацеей, 
позволяющей развивающимся странам преодолеть те трудности, с которыми они 
сталкиваются, и что не все страны будут в состоянии принять участие во всех 
динамичных и новых секторах.  Вопрос здесь не сводится к "отбору победителей" или к 
поощрению развивающихся стран к проникновению в эти секторы просто ради участия в 
них.  Цель заключается в привлечении внимания развивающихся стран, в том числе НРС и 
африканских стран, а также их партнеров по процессу развития к потенциальным 
возможностям, открывающимся в этих секторах для углубления диверсификации и 
увеличения внутренней добавленной стоимости экспортной продукции, - к возможностям, 
которые следует тщательно изучить с учетом исходных условий, обеспеченности 
факторами производства и других факторов, определяющих сравнительные преимущества 
каждой страны в каждом секторе.  В этой связи особого внимания заслуживают 
взаимосвязанные вопросы, касающиеся производственно-сбытового потенциала, 
конкурентоспособности, доступа к рынкам и выхода на них. 
 
47. Было указано, что, изучая свой потенциал в динамичных и новых секторах, 
развивающиеся страны должны уделять особое внимание необходимости избегать 
попадания в ловушку низкой и уменьшающейся добавленной стоимости, которая 
возникает вследствие  а)  "экспортной иллюзии", обусловленной большой импортной 
составляющей экспорта, когда экспортные поступления не отражают действительной 
величины отечественной добавленной стоимости;  и  b)  "ошибочности композиции", 
которая возникает, когда слишком много стран устремляются в одни и те же секторы или 
в производство одних и тех же товаров, ухудшая тем самым условия торговли и снижая 
поступления от экспорта и, следовательно, лишая себя возможности добиться увеличения 
внутренней добавленной стоимости на основе диверсификации. 
 
48. Участники подчеркнули, что полезность секторального обзора в конечном счете 
зависит от практических выгод, который он может принести развивающимся странам.  
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Поэтому работу, проделанную в этой области, необходимо эффективно развивать и далее, 
в частности путем оказания поддержки в деле укрепления потенциала на национальном, 
субрегиональном и региональном уровнях.  Успех усилий ЮНКТАД будет в решающей 
степени зависеть от подключения сообщества доноров.  Донорам было предложено 
включить этот вопрос в свои соответствующие программы и проекты сотрудничества в 
целях развития, в том числе осуществляемые ЮНКТАД.  Кроме того, следует в 
неотложном порядке решить проблему финансирования участия экспертов из 
развивающихся стран и стран с переходной экономикой в совещаниях экспертов 
ЮНКТАД. 
 

В. Секторальная часть 
 

i) Сектор электроники 
 
49. Участники признали, что к числу наиболее серьезных препятствий для успешной 
реализации стратегии развивающихся стран в секторе электроники относятся 
недостаточная степень развития людских ресурсов и низкий образовательный уровень;  
невысокая конкурентоспособность и/или отсутствие сравнительных преимуществ, в 
частности эффекта масштаба;  и низкий уровень развития в целом и развития базовой 
инфраструктуры в частности.  Правительства несут главную ответственность за 
осуществление благоприятствующей политики в области занятости, образования и 
профессиональной подготовки, а также структурной перестройки, и в то же время они и 
частный сектор должны работать в тесном контакте. 
 
50. С другой стороны, участники подтвердили, что следует в полной мере использовать 
возможности, открывающиеся благодаря социальной ответственности корпораций как 
потенциальной движущей силы для направления инвестиций ТНК в сектор электроники 
развивающихся стран, в частности НРС.  Правительства стран-доноров могут оказывать 
помощь, содействуя развитию этого процесса. 
 
51. Участники подчеркнули, что нарастание нетарифных барьеров, например 
технических барьеров, вводимых по экологическим соображениям и соображениям 
охраны здоровья человека, в секторе электроники все больше беспокоит развивающиеся 
страны и требует внимания со стороны ЮНКТАД и других соответствующих 
международных организаций в плане расширения технической помощи в целях принятия 
коррективных мер и мер по укреплению потенциала. 
 
52. В этой связи полезную роль может сыграть недавно созданная в ЮНКТАД 
Консультативная целевая группа по экологическим требованиям и доступу к рынкам для 
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развивающихся стран.  Секретариату ЮНКТАД было предложено подготовить 
специальное аналитическое исследование по поощрению участия НРС в секторе 
электроники.   
 
ii)  Рыбный промысел и продукция рыбного хозяйства 
 
53. Участники пришли к выводу, что рыба и рыбопродукты играют важную роль в 
процессе развития, поскольку они тесно связаны с целым рядом ключевых факторов 
обеспечения средств к существованию и развития, включая продовольственную 
безопасность, обеспечение средств к существованию кустарных рыболовецких хозяйств и 
генерирование валютных доходов.  
54. В то же время было признано, что экспортные возможности развивающихся стран 
сдерживаются препятствиями для доступа к рынкам и выхода на них, например все более 
жесткими и технологически сложными санитарными требованиями и другими 
требованиями к качеству продукции.  Международная техническая помощь, например в 
области подготовки кадров и создания необходимой инфраструктуры на различных этапах 
цепи снабжения, не соответствует потребностям этих стран. 
 
55. Участники с озабоченностью отметили, что нынешнее состояние мировых рыбных 
запасов вызывает тревогу.  Они в целом пришли к выводу, что 75% таких запасов либо 
истощены, либо полностью используются.  Спрос продолжает расти, в то время как 
размеры уловов, по-видимому, достигли максимального уровня.  Сохранение нынешних 
тенденций будет иметь катастрофические последствия, особенно в развивающихся 
странах.  Ввиду этого одним из важнейших вопросов является обеспечение устойчивости, 
и необходимо оказывать развивающимся странам помощь в разработке и осуществлении 
стратегий и планов развития устойчивых рыбных хозяйств.  Такие стратегии могли бы 
строиться с опорой на четыре главных пункта:  соглашения о рыболовстве, расширение 
доступа к международным рынкам, развитие аквакультуры и улучшение условий доступа 
к финансированию.   
 
56. Было подчеркнуто, что для продолжения рыболовецкой деятельности нужна 
глобальная стратегия ресурсов, охватывающая кустарные рыболовецкие промыслы, а 
также местные и международные предприятия, работающие в промышленных масштабах.  
Требуется помощь в разработке и осуществлении национальных планов рационального 
развития сектора рыбного хозяйства.  Такие планы должны включать условия, которые 
следует вносить в соглашения о рыболовстве.  Разработка кодекса поведения для 
участников таких соглашений облегчила бы их заключение и позволила бы обеспечить 
как охрану ресурсов, так и источники существования для местного населения. 
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57. Участники подчеркнули, что мелкие проекты аквакультуры продемонстрировали 
свои потенциальные возможности в качестве инструмента развития и сокращения 
масштабов нищеты.  В более крупных масштабах аквакультура является неплохой 
альтернативой для удовлетворения спроса на природные рыбные запасы и уменьшения 
нагрузки на них.  Однако развитие аквакультуры должно полностью вписываться в 
национальные стратегии, поскольку оно сказывается на состоянии рыбных запасов и 
влечет последствия в плане биоразнообразия и загрязнения окружающей среды. 
 
58. Было признано, что новаторские схемы финансирования для бедных слоев населения 
имеют важное значение для повышения роли рыбных хозяйств в развитии сельских 
районов и сокращении масштабов нищеты.  ЮНКТАД может выполнять в этой связи две 
функции:  изучение новых схем и распространение информации о них;  и подготовка 
банковских работников по вопросам практической реализации. 
 

iii) Сталь и смежная специальная продукция 
 
59. Было признано, что мировой сектор стали в настоящее время переживает период 
бума и в перспективе можно ожидать активного роста спроса и относительно высоких 
цен.   
 
60. По мнению участников, расширение национальной стальной промышленности в 
развивающихся странах, по всей вероятности, в большинстве случаев должно опираться 
на внутренние рынки.  Однако некоторым странам, которые находятся в более выгодном 
положении, при доступе к необходимым вводимым ресурсам удастся расширять экспорт.  
 
61. Эксперты отметили, что субсидирование в этой отрасли ведет к сохранению 
мощностей с высокими издержками, которые в противном случае были бы свернуты 
благодаря международной конкуренции.  Они признали, что такие субсидии наиболее 
высоки в развитых странах и что внутренние цены в этих странах выше уровня мирового 
рынка.  Возможным подходом к вопросу о ликвидации субсидий мог бы стать расчет 
разрыва между внутренними и международными ценами - как при оценке размеров 
поддержки производителей в сельском хозяйстве - и использование полученного 
показателя в качестве основы для сокращения субсидий. 
 
62. Было признано, что меры торговой защиты создают серьезные барьеры для торговли 
в стальном секторе.  В этой связи подчеркивалась необходимость разработки правил 
использования таких мер. 
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63. Эксперты призвали к разработке глобального стального соглашения или договора 
для стабилизации и ориентации стальной отрасли.  Они отметили, что в настоящее время 
в системе Организации Объединенных Наций нет органа, который занимался бы 
вопросами производства стали и торговли ею.  Они пришли к выводу о желательности 
создания под эгидой ЮНКТАД рабочей группы по стали, которая стала бы форумом для 
встреч производителей и потребителей и решения ими неотложных проблем отрасли.  
Подобный орган облегчил бы также распространение стратегически важной информации 
о стальной промышленности среди всех государств - членов Организации Объединенных 
Наций. 
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Глава II 
 

ОРГАНИЗАЦИОННЫЕ ВОПРОСЫ 
 

А. Созыв Совещания экспертов 
 

64. Совещание экспертов по динамичным и новым секторам мировой торговли было 
открыто во Дворце Наций в Женеве 24 октября 2005 года директором Отдела 
международной торговли товарами и услугами и сырьевых товаров ЮНКТАД 
г-жой Лакшми Пури. 
 

В. Выборы должностных лиц 
 

(Пункт 1 повестки дня) 
 

65. На своем первом заседании Совещание экспертов избрало в состав президиума 
следующих должностных лиц: 
 

Председатель: Его Превосходительство г-н Эдди 
Харийхади (Индонезия) 

 
Заместитель Председателя - Докладчик: г-н Андреас Пфафферношке (Германия) 
 

С. Утверждение повестки дня 
 

(Пункт 2 повестки дня) 
 

66. На том же заседании Совещание экспертов утвердило предварительную повестку 
дня, распространенную в документе TD/B/COM.1/EM.28/1.  Таким образом, повестка дня 
совещания была следующей: 
 

1. Выборы должностных лиц 
 
2. Утверждение повестки дня и организация работы 
 
3. Содействие участию развивающихся стран в динамичных и новых секторах 

мировой торговли 
 
4. Утверждение доклада совещания. 
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D. Документация 
 

67. Для рассмотрения основного пункта повестки дня Совещанию экспертов были 
представлены три записки секретариата ЮНКТАД, озаглавленные "Активизация участия 
развивающихся стран в динамичных и новых секторах мировой торговли:  тенденции, 
проблемы и политика в секторе электроники" (TD/B/COM.1/EM.28/2), "Содействие 
участию развивающихся стран в динамичных и новых секторах мировой торговли:  
продукция рыбного хозяйства" (TD/B/COM.1/EM.28/3) и "Содействие участию 
развивающихся стран в динамичных и новых секторах мировой торговли:  сталь и 
смежная специальная продукция" (TD/B/COM.1/EM.28/4). 
 

Е. Утверждение доклада совещания 
 

(Пункт 4 повестки дня) 
 

68. На своем заключительном заседании Совещание экспертов поручило Докладчику 
подготовить под руководством Председателя окончательный доклад о работе совещания. 
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Приложение 
 

УЧАСТНИКИ* 
 

1. В работе совещания приняли участие эксперты из следующих государств - членов 
ЮНАКТАД: 
Алжир 
 
Бангладеш 
 
Бенин 
 
Буркина-Фасо 
 
Вьетнам 
 
Гвинея 
 
Германия 
 
Доминиканская Республика 
 
Зимбабве 
 
Индия 
 
Индонезия 
 
Иордания 
 
Иран (Исламская Республика) 
 
Италия 
 
Йемен 
 
Китай 
 
Мавритания 
 
Мадагаскар 
 
Малави 
 
Мозамбик 

 
Объединенная Республика Танзания 
 
Оман 
 
Пакистан 
 
Польша 
 
Российская Федерация 
 
Сан-Томе и Принсипи 
 
Саудовская Аравия 
 
Священный Престол 
 
Сенегал 
 
Сирийская Арабская Республика 
 
Соединенные Штаты Америки 
 
Тринидад и Тобаго 
 
Украина 
 
Филиппины 
 
Франция 
 
Швейцария 
 
Эквадор 
 
Южная Африка 

 
____________________ 
* Поименный список участников см. в документе TD/B/COM.1/EM.28/INF.1. 
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2. На совещании была представлена следующая межправительственная организация: 
 

Африканский союз. 
 

3. На совещании была представлена следующая организация системы Организации 
Объединенных Наций: 
 

Программа Организации Объединенных Наций по окружающей среде. 
 

4. На совещании были представлены следующие специализированные учреждения и 
приравненные к ним организации: 
 

Международный валютный фонд 
 
Продовольственная и сельскохозяйственная организация Объединенных Наций 
 
Организация Объединенных Наций по промышленному развитию. 
 

5. На совещании были представлены следующие неправительственные организации: 
 

Общая категория 
 
Организация "Инженеры мира" 
 
Международная конфедерация свободных профсоюзов 
 
Всемирная федерация ассоциаций содействия Организации Объединенных Наций. 
 
Специальная категория 
 
Центр международного права окружающей среды. 
 

6. В качестве членов специальных групп в работе совещания приняли участие: 
 

Сектор электроники 
 

Г-н Квон Гехюн, вице-президент Департамента глобальных связей с  
 общественностью компании "Самсон корп." 
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Г-н Артур Вейнс, вице-президент подразделения концерна "Филипс" "Консьюмер  
 электроникс глобал афейрз". 
 

Глобальные цепи снабжения в секторе электроники:  тенденции и определяющие 
факторы 
 

Д-р Дитер Эрнст, старший научный сотрудник центра "Восток-Запад" 
 
Г-н Нобуюки Хирацука, генеральный секретарь Японского совета бизнеса в Европе. 
 

Расширение участия развивающихся стран в секторе электроники:  национальная и 
региональная политика и опыт 
 

Г-н Тхабо Мпаканьяне, консультант по вопросам менеджмента, Южная Африка 
 
Г-н Ахмад Ареф Ассаф, сотрудник по экономическим исследованиям, министерство  
 промышленности и торговли, Амман, Иордания 
 
Г-жа Летисия Офелия Борха Абурто, директор по вопросам электротехнической и  
 электронной промышленности, генеральный директорат тяжелой  
 промышленности и высоких технологий, министерство экономики, Мехико. 
 

Доступ к рынкам:  тарифы и нетарифные барьеры 
 

Г-н Майкл Дж. Пект, Центр электронных продуктов и систем КАЛСЕ,  
 Мэрилендский университет. 
 

Выход на мировой рынок рыбопродуктов 
 

Г-н Аудун Лем, эксперт по вопросам маркетинга и рыбного хозяйства, ФАО 
 
Г-жа Еми Олорунтуи, эксперт по сертификации рыбной продукции, Совет по охране  
 морской среды. 
 

Новые стратегии совершенствования деятельности в секторе рыбного хозяйства 
 

Г-н Лахсен Абабуш, эксперт по аквакультуре, ФАО 
 
Г-н Мохаммад А. Таслим, председатель Бюро экономических исследований,  
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 Бангладеш 
 
Г-н Косме Караксьоло, председатель Чилийской рыболовецкой ассоциации, Чили 
 
Г-н Р. Балакришнан, исполнительный директор, Национальный банк для сельского  
 хозяйства и развития сельских районов, Индия. 
 

Перспективы развития мирового рынка стали и возможности для новых 
участников, в частности для развивающихся стран 
 

Г-н Джеймс Ф. Кинг, специалист по анализу конъюнктуры рынка стали, 
 Соединенное Королевство 
 
Г-н Чжен Го, "Бао стил Юроп". 
 

7. В качестве специально приглашенного специалиста в работе совещания приняла 
участие г-жа Чхве Хевон, менеджер, "Маркетинг комьюникейшнз груп", "Самсон 
электроникс", Сеул. 
 

------ 
 


