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第 一 章 

主席的摘要 

导   言  

 1.  《圣保罗共识》要求贸发会议对世界贸易中具有活力的新领域进行一次审

查(《圣保罗共识》第 95 段)。商品和服务贸易及初级商品委员会第九届会议(2005

年 3 月)决定在专家组的主持下就促进发展中国家参与世界贸易中具有活力的新领

域问题进行年度审查。具有活力的世界贸易新领域及其产品分为以下三大类：(a) 一

贯保持高增长且世界贸易份额有所增加的产品，包括发展中国家已占领一定出口市

场的产品；(b) 已存在的产业和产品，但在发展中国家出口盖章中是新的；(c) 全新

的贸易领域，但发展中国家具有潜在的比较优势。  

 2.  2005年 2月 7日至 9日举行的第一次世界贸易中具有活力的新领域问题专

家会议讨论了以下三个领域：(a) 因信息技术而实现的服务外包；(b) 可再生能源，

包括生物燃料； (c) 纺织品和服装。重点是加强发展中国家参与的国家和国际政策

及行动。  

 3.  2005 年 10 月 24 日至 26 日举行了第二次专家会议，审查了加强发展中国

家在以下三个产业参与的国家和国际政策及行动：(a) 电子行业；(b) 鱼和渔业产品；

(c) 钢和相关特种产品。会议特别注意最不发达国家和非洲国家。来自发达国家、

发展中国家和经济转型国家的政府部门官员、资深官员和专家，私营公司、产业协

会、学术界的代表以及政府间组织和非政府组织的代表参加了会议。  

 4.  会议的主要任务如下：  

• 审查有关产业的趋势和发展中国家的参与；  

• 澄清发展中国家参与这些产业的关键因素；  

• 分析这些产业为发展中国家提供的机会，确保它们能够从国际贸易中

获得发展利益；  

• 着重讨论促进发展中国家更多和更有利地参与这些产业的国家和国际

对策；  
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• 审议如何采取政策应对各种要素，如供给能力、生产力、技术资源和

竞争力；国内和国外投资；市场准入和进入条件；需求和优惠变化；

区域劳力分工；  

• 确定国际贸易体制包括贸易谈判和全球市场结构及发展合作对这些政

策取得成功所起的作用。  

 5.  毛里塔尼亚渔业和海洋经济部长 Sidi Mohamed Ould Sidina 先生阁下作了

基调发言。他强调，所有国家都希望在世贸组织香港部长级会议前的短暂时间内达

成协议，协议将有利于世界贸易，使世界贸易成为促进发展的主要动力。然而，许

多发展中国家因供给能力不足而无法充分利用这一动力。他认为，专家会议选择的

产业部门具有实际意义，因为它们很有发展前景，可有效地促进经济和社会进步。

电子是一个使所有领域都发生惊人变革的新领域。国际社会应该采取对策，协助能

力不足的国家发展这一新产业。这也是 2005 年 11 月在突尼斯举行的信息社会世界

峰会的成果之一。  

 6.  他还指出，渔业对大多数发达国家和发展中国家都很重要。渔业产品的国

际需求增加意味着资源已成为一个重大经济问题。渔业发展遇到了各种障碍，主要

是不同行为者 (手工捕鱼、工业捕鱼公司和外国工业捕鱼公司)对资源进行竞争，优

惠市场准入和资源管理薄弱致使多数渔业过度捕捞。此外，还存在其他因素，如对

消费者市场演变不了解；需要增加公营和私营部门投资，发展水产养殖，保障供给；

鼓励手工捕鱼和发放贷款，使渔业更好地融入国民经济。  

 7.  他还承认，发展中国家钢工业发展缓慢源于很多问题。需求增加，以及众

多发展中国家只生产矿石，可能激励这些国家发展钢产业。此种发展必然需要向发

展中国家提供援助，转让技术和增强它们的能力。  

 8.  三星电子公司全球公共关系部副部长 Gye-hyun Kwon 先生和菲利普电子消

费产品全球事务副主管 Arthur Weyns 博士作了特别发言。  

 9.  除成员国提名的专家外，其他国际组织、私营部门和学术界的特邀代表也

阐述了对这些领域的看法。  

 10.  专家会议上的发言和建议摘述如下。  
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一、电子行业 

A.  电子行业的全球供应链：趋势和决定因素  

 11.  会议指出，目前和未来的世界电子消费品市场都有很强的活力，预计每年

至少增长 2%，从 2005 年的 3280 亿美元增加到 2008 年的 3500 亿美元。数字电子

产品的增长率最高(如音像市场和传统电子消费品的数字部分)，而模拟电子消费品

到 2008 年可能几乎消失。数字化将使该行业发生根本性变化，如产品寿命周期短(最

多为 3-5 年或甚至更短)，市场进一步全球化，产品存在巨大差异，全球化和主要行

为者的伙伴关系将降低进入门槛。而且，市场力量已从传统电子消费品生产者转移

到标准制定者、服务及内容提供商和供应商。“知识经济”将逐步消除传统“舒适

区”，电子行业价值链为新进入者特别是发展中国家的新进入者创造新的机会。  

 12.  会议认为，电子行业的主要新趋势是劳动分工从“全球电子工厂”时代转

向“海外创新”时代。以下将阐述“海外创新”的趋势和决定因素。  

• “海外创新”的主要推动力量是(一) 投资回报；(二) 寻求较低成本的

研发人员和创新能力；(三) 毗邻作为全球生产基础的大市场；(四) 政

策措施(税收和财政激励、减少管制、基础设施开发、提高教育水平、

透明度和明确的标准)。  

• 创新活动在地域和组织上趋于灵活。虽然亚洲融入全球创新网络提供

了新机会，但为该地区的产业升级带来了新的挑战。  

• 正在出现多个创新地点，甚至欠发达地区也可以有创新活动。  

• 企业需要建设全球创新网络，以协调分散的创新价值链。  

• 全球创新网络被“嫁接”到全球生产网络中。  

• 虽然需要新的战略和政策，但对“海外创新”现象的根源和前景研究

不多。  

 13.  一个亚洲发展中国家的一家主要电子公司的代表说，该公司在较短时间内

取得成功，主要归因于三个关系要素：坚定的管理理念、创新的动力和开发最先进

技术的超前思维。该公司实行了“三创新”的管理改革方案，即工艺创新、人员创

新和产品创新。工艺创新的重点是改进供应链的管理。人员创新是下放权力，提高

基层工作人员的能力，简化决策程序，实行奖励制度，在组织上注重流程，倡导数
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字化公司文化。关于产品创新，主要是提高产品竞争力，改变产品组合，开发未来

型产品。  

 14.  另一方面，电子行业的一家老牌欧洲跨国公司的代表指出，该公司试图通

过各种方式重塑电子消费品行业，如 (一) 非垂直化，(二 ) 综合价值营销，(三 ) 创

建数字生态系统。关于“非垂直化”，该公司加速进行业务分割和外包，拆解非核

心活动，保留和加强核心活动(知识产权设计、贸易营销和品牌管理)。它还采用了

基于共享和伙伴关系的经济模式。关于“综合价值营销”，该公司致力于方便消费

者生活，通过一揽子服务和解决办法来产生价值。例如，它推动与主要供应商和经

营商的纵向伙伴关系以及供应链的整合。网上购物和终端对终端销售也十分关键。

建立“数字化生态系统”的目的是创立一个无线连接世界的新时代。例如，电视不

再是独立的电子娱乐箱，而是一个数字屏幕，能够向消费者提供远程问诊等其他服

务。在这方面，管理者应该支持取消各种复杂规定、界线、限制和过时的规章。具

体而言，需要统一的广播标准和有效的数字权利管理。  

 15.  与会者介绍了几个亚洲国家建立电子行业全球供应链的经验。例如，日本

电子行业在亚洲投资的主要驱动力量是：(一) 在成本压力下，供应链层次众多；(二) 

对质量控制的高层要求；(三) 创新领域面临巨大竞争压力。需要特别注意的是日本

公司在与欧盟市场有关的全球供应链中遇到了各种新压力。其中之一是欧洲环境条

例，如《关于化学品注册、评估和许可制度》对全球供应链的影响。这些条例对亚

洲国家的产品设计和生产链影响很大，已成为事实上的全球标准。“公司社会责任”

进程又增加了新的压力。公司创造利润时，必须追求“全球议程”，缩小各国之间

的经济差距，在价格和社会需求中取得平衡(如就业和环境问题)。  

B.  增加发展中国家对电子行业的参与：  

国家和地区的政策经验  

 16.  几位与会者着重介绍了国家 /地区的观点和经验。他们认为，日本、大韩

民国和近期的中国等东亚国家在电子行业占据主要地位已有几十年。从这些国家的

经验中可以发现一个共同的成功故事。它们都从低成本 (产品装配和制造)过渡到高

附加值的部件、材料和设备。会议特别提到中国在全球电子行业日益兴起的作用。

例如，中国已成为世界上最大的个人电脑、手机、录音机、VCD 播放机、计算器、
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冰箱和空调机的生产国。中国在以下领域不断增强自己的地位：(一) 生产原创产品，

建立自己的品牌；(二) 开发自己的 Wi-Fi 系统；(三) 为空客和波音等大公司生产含

有电子产品的飞机配件。这一趋势预计在不远的将来可能对世界电子行业的结构变

化产生重大影响。  

 17.  会议强调，中国的成功归功于以下因素：(一) 有利的税收激励措施；(二)

较低的资本费用； (三 ) 较低的人工费用；(四) 生产的灵活性；(五) 庞大的国内市

场；(六) 较强的职业道德以及科学和工程教育的质量及数量实力。与会者也指出了

一些弱点，如(一) 电力和水短缺；(二) 执法水平和知识产权法实施水平低；(三) 省

一级的政策条例缺少透明度。  

 18.  对比而言，撒哈拉以南非洲国家在电子行业的作为相当有限。不过，南非

有一些关键的本土企业，它们与跨国公司建立了战略联接，为电子行业踏足非洲发

挥了重要作用。南非的优良绩效源于一些基本的全球竞争力要素，如基础设施和网

络发达；与发达国家相比能源价格便宜；具有与全球联接的创新和现代银行/金融系

统；经济稳定，长期保持增长。也存在一些缺点，如创新水平差，缺少足够的研发

投资，距离主要市场远。  

 19.  非洲国家专家对非洲出口商来涉足电子产品贸易表示关切。他们希望知道

亚洲的成功经验能否复制到非洲。与会者对此发表了一些看法，认为电子行业的产

品周期短和非垂直化倾向可能为非洲国家和最不发达国家参与电子产品生产 /价值

链/贸易提供更好的机会。重要的是这些国家应根据各自发展水平逐步制订政策，“公

司社会责任”  可能成为跨国公司发展与非洲国家合作的潜在动力。  

 20.  关于最不发达国家，与会者强调，作为必要的第一步，应该花大力气提高

全民教育水平，因为人力资源是公司在电子行业立足的关键因素。由于最不发达国

家的经济规模，必须促进区域合作。也有人指出，创新和技术变革速度是在电子行

业取得成功的重要条件。  

 21.  阿拉伯国家的一位与会者强调为生产电子和电气产品的小型经济体开放

市场的重要性。为提高市场能力和竞争力，还应该采取战略性对策和措施，例如建

立进出口贸易公司，创建产业设计小心，开办出口保险，设立市场咨询公司和创立

知名品牌。  
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 22.  与会者承认，私营部门举措对电子行业的创新尤其重要，但政府也应该拟

订和实施各种激励措施和有利于创新的政策工具。与会者广泛认为，政府对确保全

民享受适当的教育水平负有主要责任。  

C.  市场准入问题  

 23.  与会者认为，多边和区域贸易自由化使关税在电子行业的作用不断下降，

目前重点是影响该行业的非关税壁垒，特别是技术条例、标准和适合性评估系统等

技术壁垒。与会者强调发展中国家在欧盟、日本、瑞士、美国和加拿大等国的电子

行业可能面临越来越多的环境要求。  

 24.  与会者承认，电子和电气废物数量增加及相关的环境和卫生问题已引起发

达国家的关切，它们采取了不同对策。差别在于，为实现合理目标，可能选择政府

监管、采购政策或私营部门行动。此外，在产品覆盖、政策工具选择和措施严厉程

度上，各国的做法也相差很大。所以，发展中国家为应对这些新要求需要付出更大

调整成本。在这方面，将对中国、泰国、马来西亚和菲律宾的国家调整进程进行比

较研究。  

二、渔业和渔业产品 

 25.  与会者注意到，渔业的特点可通过以下事实加以说明：  

• 渔业活动包含工业捕鱼、沿海捕鱼、商业捕鱼、手工捕鱼、观赏捕鱼

和维持生存的捕鱼，以及水产养殖；  

• 世界上约有 10 亿人口以鱼为主要蛋白质来源，其中大部分在发展中国

家包括最不发达国家；  

• 约有 3500 万人口以捕鱼和养殖鱼为收入来源；  

• 全球鱼贸易额 2003 年为 630 亿美元，2004 年估计将增加到 680 亿美

元；  

• 转运、装卸和加工的附加值有时与鱼本身的价值相等；  

• 国际贸易中的鱼和渔业产品约有 75%进口到日本、欧盟和美国；  

• 过度捕捞和鱼资源枯竭正威胁渔业的可持续性；  



TD/B/COM.1/EM.28/5 
page 8 

• 可持续的渔业管理对减贫十分重要。  

A.  渔业协定  

 26.  渔业协定有三类。第一类是资金协定，规定将发展中国家 200 海里专属经

济区的捕鱼配额让与外国船队，从许可费可换取收入。这类协定在非洲西海岸国家

十分盛行。第二类是建立合资经营公司的第二代协定，阿根廷的协定属于这一类。

第三类是伙伴合作关系，将渔业与贸易和发展联系起来，科摩罗的协定属于这一类。 

 27.  专家们普遍同意，渔业协定虽然为发展中国家带来了宝贵的外汇，但也存

在一些需要解决的固有问题。其中包括：利益相关者(外国船队、政府、产业和公民

社会)之间缺乏公平和公正；渔业协定与国家发展政策的协调关系；发展中国家，特

别最不发达国家缺少监督和评估机制，导致鱼资源枯竭和对粮食安全的关切；行业

内部如手工捕鱼与工业捕鱼之间存在潜在冲突。与会者认为，协定本身不足问题的

根源，协定需要行之有效和加强管理。几个签署渔业协定的国家的专家提出需要全

面研究渔业协定，认明其实际价值，特别是对东道国的实际价值。  

 28.  专家们同意，渔业协定应该遵循一定的行为守则，明确规定协定范围和双

方义务。资源拥有方应该制定各种捕鱼方式的国家管理计划，标明每种捕鱼行为(手

工捕鱼、国内企业工业捕鱼和外国企业工业捕鱼)可利用的资源份额。没有这样的计

划，协定只能导致外国企业优先占取资源，产生不利的社会经济后果。协定的技术

内容，如鱼网大小、最低捕获量和方便船旗规则，也很重要。最后，应该由双方监

督协定的执行。  

B.  市场准入  

 29.  与会者认为，国际鱼和渔业产品贸易不属于世贸组织农业协定的管辖之

下。除正在谈判加入条件的俄罗斯联邦和越南外，所有主要鱼生产国都是世贸组织

成员。鱼出口被视为是工业产品出口，享有低关税。尽管如此，各个级别――企业、

国家、地区和国际――不断变化的非关税壁垒以及卫生和植物卫生要求与标准，对

发展中国家特别是最不发达国家构成了严重市场进入问题。即使欧洲联盟与非加太
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国家科托努协定缔约方等享有优惠贸易的国家也因这些苛刻标准而减少了贸易优

惠幅度。  

 30.  与会者认为，目的在于保护消费者的卫生和植物卫生措施以及贸易的技术

壁垒，不应该成为保护国家市场免受竞争的手段。风险分析在渔业虽然刚刚开始，

但仍可以用来制订各种标准。  

 31.  与会者建议，卫生和植物卫生措施及贸易技术壁垒协定的运作在涉及标准

和质量要求时，应坚持三项原则。第一是“主权原则”，保护各国家制定标准的权

利。第二是“透明度原则”，要求贸易伙伴坚持透明，与贸易伙伴分享产品分级、

测试和加工中的标准和质量保证信息。第三是“等效原则”，贸易商承认可通过不

同标准达到相同的结果。  

 32.  与会者建议，卫生和植物卫生措施的实施需要着眼于供应链。预防应该从

源头开始，也就是说生产商和加工商为鱼安全和鱼质量负责，应该采用“危害分析

和关键控制点”、“卫生规范”和“水产养殖规范”等各种预防体系。监管当局，

无论是国内的或进口国的，应该共同监督这些制度的执行。  

 33.  与会者指出，许多国家，特别是大国，有自己的检验控制制度。虽然食品

法典委员会被认为是国际标准制定机构，但进口国可能实行不同的鱼标准。所以，

发展中国家往往发现很难遵守这些复杂和不同的标准，需要在该领域得到技术援

助。  

 34.  专家们同意，在执行上需要有一定的灵活性，照顾小型和手工捕鱼者的利

益，因为它们既无资源，也无技术能力充分遵守各种标准。遇有这种情况时，需要

给予这些渔业特别是最不发达国家的这些渔业以特别和差别待遇。  

 35.  与会者强调，新的市场举措，如生态标签、商业标签、追溯性、认证和有

机渔业，无论是强制的还是自愿的，不仅向消费者提供了产品质量保证，还沿全球

供应链建立了透明度和问责制。追溯性可增强消费者信心，减少成本，保证从海 /

河到饭桌这一过程的安全和质量。与会者还指出，从 2005 年 1 月起，欧盟要求所

有鱼和鱼产品进口都要标明来源。  

 36.  与会者认为，海洋认证计划等自愿认证办法可提高鱼贸易价值，增加市场

准入机会，有利于所有渔业包括水产养殖和淡水湖泊“珍稀品种”的可持续管理。

然而，认证费用和缺少技术及资源，包括资金和审计手段，可能使许多鱼生产者特
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别是发展中国家小型和手工渔业无法充分利用这些办法。会议强调，认证要求不应

成为鱼贸易的市场进入障碍。  

C.  水产养殖  

 37.  与会者指出，至少在 2020 年之前，水平养殖鱼的需求将稳步增长，价格

每年将提高 1.5%。到那时，水产养殖可能提供 60%的消费量，而现在为 30%。影响

是多方面的，其中之一是水产养殖必须改用植物类饲料。目前，养殖一公斤鲑鱼需

要 5 公斤野生鱼饲料。  

 38.  与会者提到，工业养殖可能对手工捕鱼造成负面影响。例如，世界上第二

大鲑鱼养殖国智利用野生鱼喂养鲑鱼，已经面临野生鱼资源迅速枯竭的局面。专家

们认为，水产养殖应该以当地资源为主，以限制对环境的破坏。  

 39.  小型水产养殖被视为一种发展工具。在孟加拉国，水产养殖有助于减贫、

就业和粮食安全，增加农村收入。鱼池  1 水产养殖的收入与成本的比率比两熟制的

水产养殖和水稻种植联产效益高 33%。  

D.  资   金  

 40.  发展中国家包括最不发达国家的许多专家指出，正规金融机构提供的贷款

和农村信贷不足，是这些国家成功地发展渔业的一个主要障碍。不过，也有一些“为

穷人贷款”的成功范例。印度农业和农村发展国家银行就是一例。这家从 500 个自

助小组起家的银行，现在已拥有 160 万个具有良好信誉的自助小组(或 2420 万个家

庭)。它与孟加拉的 Grameen 银行类似，区别是前者贷款给自助小组，后者贷款给

个人。自助小组的贷款偿还率为 95%，损失率为 2%。这种极高的偿还率和低违约

率归功于同事和同组的压力，压力保证了贷款的偿还。占客户 90%的妇女也功不可

没。这一计划的成功也与政府、该银行及传统银行不断对客户进行培训和教育有关。

由于这一成功，印度的几乎所有银行都向“自助小组”提供贷款。  

                                                 
1 鱼池指水池。  
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三、钢和相关特种产品 

 41.  专家们指出，世界钢产业目前处于繁荣时期，所有钢产品价格都很高，虽

然投入价格不低，但利润仍然达到创记录水平。技术进步导致生产率提高，限制了

成本增加。成品钢产品世界消费量不断增长，主要是亚洲特别中国以及印度等亚洲

国家需求增长驱动的。欧洲和美国的钢消费量增加缓慢，而中国的需求迅速上升――

过去 20 年年增长率为 4.5%。中国需求增加改变了钢产业的格局，预计在短期和中

期将继续下去。  

 42.  专家们认为，从事钢生产不一定是铁矿石储藏国的可能或首选发展道路。

如果有明确的比较和竞争优势――资金、训练有素的劳动力、基础设施、运输、服

务和销售，发展面出口的钢产业可以刺激经济增长和“起飞”。如果不具备这些先

决条件(多数发展中国家不具备)，冒然进入国际钢市场不会成功。为国内市场生产

钢较容易办到，但许多发展中国家有限的市场规模往往是一个障碍。  

 43.  专家们同意，参与钢贸易的发展中国家，如巴西、中国、埃及、印度、印

度尼西亚、泰国、马来西亚和缅甸，面临各种市场扭曲，如市场准入壁垒以及补贴、

反倾销行动、关税高峰和关税升级等贸易措施。这些扭曲向生产商和消费者发出了

错误信号。例如，以俄罗斯联邦的出口为例，反倾销行动已成为钢出口的严重扭曲

和障碍。  

 44.  专家们强调，即使补贴合理化，如果其他贸易保护措施继续存在，也不会

有公平的竞争环境。例如，美国的贸易保护措施(或应急保护)占钢产品有效保护率

的 70%。对发展中国家而言，市场准入壁垒与高运输费用(可能占总成本的 30%以上)

不仅减少利润幅度，还阻碍了钢产业的发展。  

四、结论和建议 

A.  概   论  

 45.  与会者指出，许多发展中国家越来越多参与新兴贸易产业是国际贸易地理

发生变化的原因和结果，发展中国家在世界贸易流动中所占的份额显著增加。这些

国家在 20 种最具活力产品的出口量中已占据 30%。另一方面，许多发展中国家，
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特别是最不发达国家和非洲国家，继续在世界贸易中最不具市场活力的行业徘徊。

它们无法应对全球贸易和经济进程迅速变化的挑战和收获这一进程的成果，国际劳

动分工所产生相互变化十分令人关切。  

 46.  与会者认为，新兴产业不是解决所有发展中国家所面临问题的灵丹妙药，

所有国家不一定都能参与所有的新兴产业。这里不是挑选赢家或鼓励发展中国家为

了参与而进入这些产业的问题。目的是提请发展中国家包括最不发达国家和非洲国

家以及它们的发展伙伴注意，这些产业可能提供各种机会实行多样化，提高国内出

口附加值，最终则需要根据各国每个产业的初始条件、生产要素和其他比较优势进

行认真分析。在这方面，供给能力、竞争力和市场准入及进入等相关问题尤其值得

注意。  

 47.  与会者指出，在探讨新兴产业的潜力时，发展中国家应特别注意避免以下

因素引起的附加值低且不断降低的陷阱：(a) 出口高进口含量造成的“出口幻觉”，

出口收入不反映真实的国家附加值；(b) “合成谬误”，过多的国家涌入同一产业

和产品，压低了贸易条件和出口收入，无法实现通过多样化提高国内附加值的目标。 

 48.  与会者强调，产业审查的有用性最终取决于可为发展中国家带来哪些实际

利益。因此，这方面的工作需要切实的后续行动，如国家、次区域和区域的能力建

设。贸发会议工作取得成功的关键在于援助国的承诺。他们请援助国将这一问题纳

入各自发展合作方案和项目，包括贸发会议执行的方案和项目。此外，还亟须解决

资助发展中国家和经济转型国家专家参加贸发会议专家会议的问题。  

B.  具体产业  

(一)  电子行业  

 49.  与会者认为，发展中国家成功实施电子行业发展战略的最大障碍是：人力

资源不发达，教育水平低；缺少竞争力和/或比较优势，特别是规模经济；整体发展

水平低，尤其是基础设施落后。政府有责任在就业、教育、培训和调整上采取扶持

性战略，与私营部门共同实现这一目标。  
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 50.  与会者也认为，应该充分探讨“公司社会责任”原则提供的机会，推动跨

国公司在发展中国家特别是最不发达国家电子行业投资。援助国政府应该协助促进

这一进程。  

 51.  与会者强调，电子行业非关税壁垒特别是基于环境和卫生考虑的技术壁垒

盛行是发展中国家日益关注的问题，需要贸发会议和其他有关国际组织给予重视，

提供技术援助协助采取和能力建设措施。  

 52.  在这方面，贸发会议新设立的发展中国家面临的环境要求和市场准入问题

咨询工作组可发挥有用的作用。与会者请贸发会议秘书处就如何促进最不发达国家

在电子行业的参与编写一份专门分析报告。  

(二)  渔业和渔业产品  

 53.  与会者同意，鱼与渔业产品在发展进程中起着重要作用，因为它们与生计

和发展包括粮食安全、手工捕鱼者的生存以及赚取外汇收等关键因素密切联系。  

 54.  与会者认为，市场准入和进入壁垒，如日益苛刻且在技术上具有挑战性的

卫生和其他质量要求，限制了发展中国家的出口机会。国家技术援助，如培训和沿

供应链建设基础设施方面的技术援助，没有满足这些国家的需求。  

 55.  与会者关切地指出，世界鱼资源现状令人担忧。75%的鱼资源已枯竭或被

充分利用。需求还在增加，捕捞量似乎了最大。现行趋势继续下去，可能造成灾难

性后果，对发展中国家尤其如此。可持续性是关键问题，需要协助发展中国家制订

和实施可持续渔业战略和计划。这一战略应围绕四个支柱加以组织：渔业协定、改

进国际市场准入、发展水产养殖和方便贷款。  

 56.  与会者强调，确保渔业活动的连续性需要实施全球资源保护计划，覆盖手

工捕鱼以及本地和国际工业捕鱼。还需要协助制定和执行国家渔业管理计划。这类

计划可包括拟列入渔业协定的条件。渔业协定行为守则，有利于协定的谈判，可保

护资源和当地人生计。  

 57.  与会者还强调，小型水产养殖表明可促进发展和减贫。大规模水产养殖是

满足野生鱼资源需求和减少野生鱼资源压力的好办法。然而，水产养殖的发展应充

分纳入国家战略，因为它影响到鱼资源、生物多样性和污染。  
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 58.  与会者认为，对穷人的创新融资办法对加强渔业在农村发展和减贫上的作

用十分重要。贸发会议可在这方面发挥双重作用：探讨新办法和传播新办法信息；

培训银行执行融资计划。  

(三)  钢和相关特种产品  

 59.  与会者承认，世界钢产业目前处于繁荣阶段，预计将迎来一个需求高增长、

价格较高的时期。  

 60.  与会者认为，发展中国家扩大国家钢产业多半可以依赖国内市场。然而，

有些可以得到必要生产投入的国家也可以增加出口。  

 61.  专家们指出，钢补贴可以维持否则将在国际竞争中消失的高成本生产能

力。他们认为，发达国家的钢补贴最高，其国内价格高于国际市场价格。所以，取

消补贴的可能办法是计算国内与国际价格之间的差额――与估计农业支持类似，将

其当作减少补贴的基础。  

 62.  与会者认为，贸易保护措施对钢产业贸易构成了严重的障碍，需要对这些

措施的使用作出规定。  

 63.  专家闪呼吁制定全球钢协定，用以保持钢产业的稳定和指导钢产业的发

展。他们指出，目前联合国系统还没有一个讨论钢生产和贸易问题的机构，可以在

贸发会议的主持下建立一个钢问题工作组，为生产商和消费者开会讨论迫切的钢产

业问题提供一个论坛。这一机构还可协助向所有联合国成员国散发产业的战略信

息。  



   TD/B/COM.1/EM.28/5 
   page 15 

第 二 章 

组织事项 

A.  专家会议的举行  

 64.  世界贸易中具有活力的新领域问题专家会议于 2005 年 10 月 24 日在贸发

会议商品和服务国际贸易及初级商品司司长 Lakshimi Puri 女士的主持下在日内瓦

万国宫开幕。  

B.  选举主席团成员  

(议程项目 1) 

 65.  专家会议在开幕会议上选出以下主席团成员：  

主   席：   Eddi Hariyhadi 先生阁下(印度尼西亚) 

副主席兼报告员: Andreas Pfaffernoschke 先生(德国) 

C.  通过日程  

(议程项目 2) 

 66.  专家会议在同一次会议通过了 TD/B/COM.1/EM.28/1 号文件所载临时议

程。会议议程如下：  

1. 选举主席团成员  

2. 通过议程和安排工作  

3. 促进发展中国家跻身世界贸易中具有活力的新领域  

4. 通过会议报告  

D.  文   件  

 67.  为审议本实质性议程项目，专家会议收到了贸发会议秘书处编写的以下三

份文件：“促进发展中国家跻身世界贸易中具有活力的新领域：电子部门”

(TD/B/COM.1/EM.28/2)、“促进发展中国家跻身世界贸易中具有活力的新领域：渔



TD/B/COM.1/EM.28/5 
page 16 

业产品”(TD/B/COM.1/EM.28/3)“促进发展中国家跻身世界贸易中具有活力的新领

域：钢和相关的特种产品”(TD/B/COM.1/EM.28/4)。  

E.  通过会议的报告  

(议程项目 4) 

 68.  在闭幕会议上，专家会议授权报告员在主席的指导下编写会议的最后报

告。  
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附  件 

出席情况* 

 1.  贸发会议下列成员国的专家们出席了会议：  

阿尔及利亚  

孟加拉国  

贝宁  

布基纳法索  

中国  

多米尼加共和国  

厄瓜多尔  

法国  

几内亚  

德国  

教廷  

印度  

印度尼西亚  

伊朗(伊斯兰共和国) 

意大利  

约旦  

马达加斯加  

马拉维  

毛里塔尼亚  

莫桑比克  

阿曼  

巴基斯坦  

菲律宾  

波兰  

俄罗斯联邦  

沙特阿拉伯  

圣多美和普林西比  

塞内加尔  

南非  

阿拉伯叙利亚共和国  

瑞士  

特立尼达和多巴哥  

乌克兰  

坦桑尼亚联合共和国  

美利坚合众国  

越南  

也门  

津巴布韦  
 

 2.  下列政府间组织派代表出席了会议  

非洲联盟  

 3.  下列联合国机构派代表出席了会议  

联合国环境规划署  

 4.  下列专门机构和相关组织派代表出席了会议：  

国际货币联盟  

联合国粮食及农业组织  

联合国工业发展组织  

                                                 

*  与会者名单见 TD/B/COM.1/EM.28/INF.1 号文件。  
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 5.  下列非政府组织出席了会议：  

普通类  

世界工程师协会  

国际自由工会联合会  

联合国协会世界联合会  

特殊类  

国际环境法中心  

 6.  以下专题发言人出席了会议：  

电子行业  

Gye-hyun Kwon 先生，三星公司全球公共关系部副部长  

Arthur Weyns 先生，菲利普电子消费品全球事务副经理  

电子行业全球供应链：趋势和决定因素  

Dieter Ernst 博士，中西中心高级研究员  

Nobuyuki Hiratsuka 先生，日本驻欧洲商会秘书长  

增加发展中国家在电子行业的参与；国家和区域政策及经验  

Thabo Mpakanyane 先生，管理顾问，南非  

Ahmad Aref Assaf 先生，工业和贸易部经济研究员，约旦安曼  

Leticia Ofelia Borja Aburto 女士，经济部重工业和高技术司电力和电子  

工业处长长，墨西哥城  

市场准入：关税和非关税壁垒  

Michael G. Pecht 先生，马里兰大学电子产品和系统中心计算机辅助生命周期

工程  
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进入渔业产品世界市场  

Audun Lem 先生，粮农组织销售和渔业专家  

Yemi Oloruntuyi 女士，海洋问题指导委员会渔业产品认证专家  

改进渔业活动的新战略  

Lahsen Ababouch 先生，粮农组织水产养殖专家  

Mohammad A. Taslim 先生，孟加拉国经济研究所所长  

Gosme Caracciolo 先生，智利渔业协会会长  

R.Balakrishnan 先生，印度农业和农村开展银行，执行董事  

新进入企业特别是发展中国家新企业在世界钢市场的前景和机会  

James F. King 先生，联合王国钢市场分析家  

Zheng Guo 先生，宝钢，欧洲  

 7.  以下特邀代表出席了会议：  

 Choi Haewon 女士，三星电子公司销售联络部经理，首尔  

 

 

 

--  --  --  --  -- 

 


